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Startuj w Warszawie!

Kazda metropolia odzwierciedla w pewnym stopniu charakter swoich
mieszkancow. Warszawa na tle innych miasta wydaje sie by¢ wyjatkowa -

jest doktadnie taka, jak jej mieszkancy. Kiedy myslimy o cechach Warszawy,
widzimy miasto ambitne, dynamiczne, $wiadome osiagnietych sukceséw

i spragnione kolejnych. Chcemy, zeby nasza stolica byta jeszcze nowoczesniejsza,
inteligentniejsza, wrazliwsza, a w efekcie szczesliwa.

Dziatajac na poziomie samorzagdowym, spetniamy marzenia o Warszawie
przysztosci i wspotpracujemy z kreatywnymi i przedsiebiorczymi $rodowiskami.
Stwarzamy im przyjazne warunki rozwoju i popieramy ich projekty. W tym celu
m.in. powotaliémy do zycia preznie dziatajace instytucje wspomagajace ekosystem
startupowy, wspoétpracujemy z nauka, rozwijamy twoércze i kreatywne myslenie

u dzieci mtodziezy.

Zamierzamy dalej upowszechniac¢ i wspierac¢ kulture innowacji poprzez wspétprace
i prowadzenie wspdlnych projektéw z interesariuszami rozwoju innowacyjnej
przedsiebiorczosci, przyciaganie do Warszawy wydarzen stuzagcych wymianie
wiedzy czy zachecanie utalentowanych twércow, by realizowali swoje pasje

w Warszawie - inteligentnym miescie, w ktérym nowoczesna mysl i technologie
stuza dynamicznemu, ale i zréwnowazonemu rozwojowi.

Jesli zatem szukasz miejsca na realizacje swojego pomystu, miejsca, w ktérym
mocno bije startupowe serce Polski, dajagcego mozliwosci i wysokiej jakosci
przestrzen do rozwoju - zapraszam serdecznie do Warszawy!

RAFAL TRZASKOWSKI
PREZYDENT M.ST. WARSZAWY
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Czesé, jestem Stefan!

Od dawna $ledze sukcesy ,jednorozcow” - startupow

o miedzynarodowym zasiegu i wartosci przekraczajacej miliard
dolaréw. To o nich jest gtosno! Sam chciatbym zatozy¢ taki startup,
z ktérego wyrosnie ,jednorozec".

Znam doskonale swojg branze i mam pomyst, jak ja
zrewolucjonizowac. Wierze, ze moja firma bedzie rozwigzywac
realne problemy wielu ludzi. Tylko od czego mam zaczgé?
Stworzy¢ prototyp? Opowiedzie¢ o swoim pomysle potencjalnym
co-founderom? Szuka¢ klientéw? Zdoby¢ inwestora?

Mam metlik w gtowie, bo to nowe pole. W dodatku dopiero nie-
dawno przyjechatem do Warszawy i musze nauczy¢ sie poruszac

po startupowej mapie miasta, ktére tetni zyciem i buzuje od pomy-
stow. Widze, ze petno w nim akceleratoréw, startup huboéw, paczku-
jacych funduszy kapitatowych i wydarzen networkingowych -
czuje, ze poczatkujacy przedsiebiorca moze tu rozwina¢ skrzydta!

Nie jestem jednak pewien, co moze mi sie przydac na poszczegdlnych
etapach budowania startupu. Wyruszam zatem w podréz

po Warszawie w poszukiwaniu wspotpracownikéw i mentoréow

oraz weryfikacji i finansowania mojego pomystu.

Przytacz sie do mnie!
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CO MIASTO DAJE STARTUPOM?

Startupy
w Kkraju
i w stolicy

Co sprawia, ze startupy tak
chetnie wybieraja Polske
i Warszawe?

Polska to stabilny kraj o duzych
mozliwosciach, atrakcyjny dla
zagranicznych inwestorow. War-
szawa przycigga mtodych przed-
siebiorcow i pozwala rozkwitac
ich pomystom. A co konkretnie
decyduje o tym, ze % startupow
w Polsce wybiera Warszawe?
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Polska przyciaga sukces

Okoto 38-milionowy rynek zbytu jest jed-
nym z najwiekszych w Unii Europejskiej.
Dogodne potozenie w centrum Europy i na
skrzyzowaniu jej gtéwnych szlakéw ko-
munikacyjnych sprawia, ze z Polski mozna
tatwo eksportowac towary do wszystkich
krajéw europejskich i w ten sposéb do-
trze¢ do ponad pot miliarda konsumentéw.
Stabilny wzrost gospodarczy od 1992 roku
i bezpieczenstwo inwestycyjne, nizsze
koszty pracy niz w krajach zachodnich
i niewysokie podatki dla przedsiebiorcow,
$rednia predkos¢ Internetu stacjonarnego
réwna 42 Mbits, a mobilnego - 22 Mbits
(Ookla, speedtest.net, styczen 2018) po-
woduja, ze Polska zajmuje 27. miejsce na
$wiecie (1. w Europie Srodkowo-Wschod-
niej) sposrod krajow przyjaznych startu-
pom (Entrepreneurship Rankings, 2018).
Pewna role odgrywa takze wysoki
poziom ksztatcenia - polscy ekonomisci,

inzynierowie, informatycy i naukowcy sg
cenionymi i poszukiwanymi pracownikami
firm technologicznych i informatycznych,
centréw badawczo-rozwojowych czy insty-
tutéw naukowych. Polska zajeta

1. miejsce w rankingu FDI Intelligence

pod wzgledem liczby nowych miejsc

pracy w 2017 roku - ze wzrostem o 53%.
Osiagniecia rodzimych firm doceniane sg
za granicg, a lokalny ekosystem startupowy
stat sie liderem transformacji w regionie.

Wlasnie Warszawa!

Co decyduje o sukcesach przedsiewziec¢
technologicznych znad Wisty? Sa to
wykwalifikowani specjalisci, silne i dobrze
zorganizowane $rodowisko startupowe,
nowoczesna infrastruktura powstata

przy wsparciu Srodkéw unijnych, a takze
finansowanie ze strony panstwa. W ramach
inicjatywy Start in Poland w 2017 roku
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przeznaczono w Warszawie
na inwestycje w lokalny
ekosystem startupowy

przeznaczono w Warszawie do rozdyspo-
nowania na inwestycje w lokalny eko-
system startupowy w sumie ok. 640 min zt
z Funduszy Europejskich.

Gtéwny osrodek polityczny, gospo-
darczy i kulturalny Polski ceniony jest za
otwartosc¢ dla biznesu - to 4. najbardziej
przyjazne biznesowi miasto w Europie
(European Cities and Regions, 2016/2017).
Stale podnosza sie naktady na rozwoj
inwestycji miejskich - w latach 2016-2022
maja one osiggnac 16 mld zt. W Warszawie
dziata 150 instytucji badawczych, 115 biur
coworkingowych a rocznie odbywa

sie tu najwiecej w Polsce wydarzen
biznesowych - 17 tys. w 2017 r., czyli
46 dziennie - cze$¢ z nich z wolnym

wstepem (Warsaw Convention Bureau).

Kapital ludzki Warszawy

Na ponad 60 prywatnych i publicz-
nych uczelniach ksztatci sie ponad

250 tys. studentéw z catej Polski

i z zagranicy (GUS, 2017/2018) - w tym
niemal % z nich na warszawskich uni-
wersytetach technicznych (42 tys.)

i ekonomicznych (41 tys.). Mniej wiecej
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#TechWawa 9

58 tys. absolwentéw rocznie pozostaje

na warszawskim rynku pracy. Warszawa,
jako jedyne miasto w Polsce, osiagneta
bardzo wysoki poziom biegtosci jezykowej
w EF English Proficiency Index - zesta-
wieniu obrazujacym poziom znajomosci
jezyka angielskiego. Zajeta tez 3. miejsce
w kategorii ,Umiejetnosci i doswiadczenie
zawodowe” mieszkanek w $wiatowym
rankingu Dell Women Entrepreneur Cities
Index (WE Cities) - zestawieniu okreslaja-
cym zdolno$¢ miast do przyciagniecia firm
prowadzonych przez kobiety i do wspiera-
nia ich rozwoju. Najwyzsze miejsca w kate-
goriach: uczelnia akademicka, techniczna,
ekonomiczna i niepubliczna w rankingu
miesiecznika ,Perspektywy” (2018) zajmuja:
Uniwersytet Warszawski, Politechnika
Warszawska, Szkota Gtéwna Handlowa

i Akademia Leona KoZminskiego.

Warszawa stwarza mozliwosci dla rozwo-
ju mtodych przedsiebiorcéw. Dostep do
kluczowych instytucji wsparcia i funduszy,
najwiekszych firm, bazy naukowej i badaw-
czo-rozwojowej, hubéw przedsiebiorczosci
wzbogacamy ofertq miejskich inkubatoréw
oferujqgcych przestrzen biurowgq, catoroczne
bezptatne szkolenia,
warsztaty i programy
akceleracyjne wraz

z kompleksowg
informacjq dla
startupow.

Michat Olszewski,
Zastepca Prezydenta
m.st. Warszawy



Centrum
Przedsiebiorczosci Smolna

Pierwszy warszawski inkubator Centrum
Przedsiebiorczosci Smolna (CPS) rozpo-
czyna juz 6. rok dziatalnosci. Dotychczas
odwiedzito go 60 tys. 0séb, czyli tyle, ile
mieszka w dzielnicy Ursus.

Centrum wynajmuje pokoje i biurka
(40 stanowisk) po preferencyjnych staw-
kach i bezptatnie udostepnia sale konfe-
rencyjne. O miejsce w inkubatorze moze
sie ubiegac kazda firma, ktéra dziata na
terenie Mazowsza, funkcjonuje na rynku
nie dtuzej niz 3 lata oraz wpisuje sie pro-
filem dziatalnosci w jedna z kluczowych
dla Warszawy i wojewddztwa branz.

Niezmiennie duzym zainteresowa-
niem ze strony mtodych przedsiebiorcow
ciesza sie w CPS specjalistyczne do-
radztwo prawne, ksiegowe i finansowe

oraz warsztaty i spotkania sieciujace,

z ktérych do tej pory skorzystato

ponad 10 tys. oséb. Wtasciciele matych
i $rednich firm, jak réwniez osoby, ktére
dopiero planuja otworzy¢ dziatalnos¢,
moga dowiedziec sie, jak zdoby¢ srodki
na start, jak rozliczy¢ sktadki w ZUS, jak
chroni¢ wtasnos$¢ przemystowa czy uni-
kac¢ probleméw z VAT-em. W inkubatorze
mozna tez zatozy¢ dziatalnos¢ gospo-
darcza - w ciaggu 5 lat skorzystato z tego
ponad 1,5 tys. 0sdb.

Pod opieka Centrum znajduje sie tak-
ze miniportal dedykowany firmom, czyli
www.firma.um.warszawa.pl. Publikowa-
ne sg tam wskazdéwki dotyczace dzia-
talnosci gospodarczej oraz informacje
o aktualnych szkoleniach, konferencjach,
spotkaniach networkingowych, przetar-
gach i prowadzonych projektach.

Centrum Przedsiebiorczosci Smolna

ul. Smolna 4, 00-375 Warszawa

tel.: 22 443 07 56
centrum.przedsiebiorczosci@um.warszawa.pl
firma.um.warszawa.pl

facebook.com/CentrumPrzedsiebiorczosciSmolna

Bielany Targowek

Zoliborz
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Oferta Centrum
Przedsiebiorczosci Smolna

Punkt Informacyjny swiadczy bezptatne
ustugi informacyjno-doradcze dla przed-
siebiorcow i 0séb planujacych dziatal-
no$¢ oraz mozliwosc rejestracji firmy.
Mozna tu uzyskac informacje o wydarze-
niach wspierajacych przedsiebiorczos¢,
o dofinansowaniu i Srodkach unijnych,

o warunkach prowadzenia dziatalnosci
gospodarczej oraz o instytucjach i inicja-
tywach ekosystemu startupowego.

#Workshop_Smolna - szkolenia
o charakterze warsztatowym dotyczace:
promocji firmy w sieci, strategii sprze-
dazy, budowania marki, wykorzystania
narzedzi social media i e-marketingu.
Warsztaty odbywaja sie w CP Smolna
oraz w CK Targowa.

#Academy_Smolna to program
indywidualnego doradztwa i mentoringu.
Obejmuje tematy z zakresu modelo-
wania biznesowego, prawa, podat-
kow, ksiegowosci. Potaczenie szkolen
z indywidualnym wsparciem zapewnito
programowi bardzo duza popularnos¢
i stanowi atrakcyjna alternatywe dla dro-
giego doradztwa biznesowego dostep-
nego na rynku.

0s0b odwiedzito Centrum
Przedsiebiorczosci Smolna
W ciggu pierwszych

5 lat dzialalnosci

#0Open_Smolna oferuje otwarte
szkolenia i wyktady na tematy zwigzane
z zaktadaniem i prowadzeniem dziatal-
nosci gospodarczej, takie jak: procedura
zaktadania firmy, mozliwosci jej rozwoju,
pozyskiwanie $srodkéw finansowych na
zatozenie lub rozwdéj firmy, finansowanie
unijne czy prawa i obowiazki przed-
siebiorcy. Cykl cieszy sie niestabnaca
popularnoscia i jest organizowany we

#TechWawa 11

wspotpracy z takimi instytucjami jak:
ZUS, Mazowiecka Jednostka Wdraza-
nia Programéw Unijnych, Krajowa Izba
Gospodarcza, Krajowy Punkt Kontak-
towy przy Zwigzku Bankdw Polskich,
Urzad Patentowy.

#Net_Smolna to spotkania sieciujgce
potaczone z prezentacjami. Networking
stuzy upowszechnianiu wiedzy o nowych
ideach i rozwigzaniach w biznesie,
wymianie doswiadczen i informacji,
poznaniu dobrych praktyk i nawigzywa-
niu kontaktéw biznesowych z poten-
cjalnymi partnerami.

#Trendy_Smolna to spotkania przebie-
gajace w formie wyktadow i prezentacji.
Praktycy i eksperci dzielg sie wiedzg na
temat nowych trenddw i idei oraz inspi-
rujacych rozwiazan stuzacych poszukiwa-
niu innowacyjnych sposobow i narzedzi
prowadzenia aktywnosci gospodarczej.

W pigtej edycji miejskiego programu akceleracyjnego
#Warsaw_booster18 ponad 10 partneréw korporacyjnych
z duzq otwartoscig wspétpracowato z poczqgtkujgcymi
przedsiebiorcami, aby wspierac ich w rozwoju i testowac
wspdlnie innowacyjne rozwiqzania.

/ Adrian Migon, prezes zarzadu Youth Business Poland
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Programy akceleracyjne
Programy akceleracyjne to komplekso-
we programy wsparcia poczatkujacego :I:I: W A R S A W
przedsiebiorcy i procesu tworzenia [
nowej firmy od pomystu do stabil- b O o S t e r 1 8
nosci rynkowej. W ramach naszych
programéw osoby planujace i prowa-
dzace firmy otrzymuja kompleksowe
wsparcie merytoryczne w zakresie
rozwoju biznesu, pozwalajace zwery-
fikowac i doprecyzowac projekt biz-
nesowy, zaistnie¢ na rynku i pozyskac
wsparcie kapitatowe:
« Waw.ac - | edycja w 2015 (branza
biologiczna i biotechnologiczna),
» Be Creative in Warsaw 2016
(dla sektora kreatywnego, branza:
gry, design, moda),
Startup Hub Warsaw 2016 (nowo-
czesne technologie komunikacyjne
i internet rzeczy),
Startup Hub Warsaw 2017 -
w czterech edycjach skorzystato
250 zespotdw startupowych,
« #Warsaw_booster 2018 - wzieto
w nim udziat 40 zespotéw reprezen-
tujacych technologie ubezpieczenio-
we i finansowe - insurtech i fintech.
Zaproszono do niego 30 mentoréow
oraz przedstawicieli 12 partneréw
biznesowych, pod ktérych okiem
uczestnicy odbyli 600 godzin mento-
ringu i doradztwa biznesowego.

godzin mentoringu odbylo
40 zespol6w w programie
#Warsaw_booster w 2018 roku
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Centrum Kreatywnosci
argowal

Otwarte w pazdzierniku 2016 roku i przy-
ciggajace artystow oraz przedsiebiorcow
Centrum Kreatywnosci Targowa (CKT) to
hub dla startupéw sektora kreatywnego.
Przedsiebiorcy dziatajacy w branzach:
designu, mody, gier, architektury, filmu,
muzyki, radia i TV, ICT, rzemiosta arty-
stycznego, reklamy, fotografii, sztuk per-
formatywnych, rynku sztuki i antykéw czy
wydawniczego - moga tu rozwijac¢ swoje
pomysty biznesowe i nowe umiejetnosci.
Przestrzen na ul. Targowej 56 to rowniez
miejsce wydarzen kreatywnych i lokalny
punkt spotkan przedsiebiorcow.

W Centrum dziata specjalny program
szkolen dla przedsigbiorcéw z sektora
kreatywnego - TworzyMY. Uczestnicy
nabywaja praktyczne umiejetnosci oraz
wiedze o nowych trendach i produktach

mozliwych do wdrozenia w firmach
z branz kreatywnych.
W CKT znajduja sie:
» 3000 My, przestrzeni,
» 33 pracownie twércze,
» 6 sal konferencyjnych,
« powierzchnia wystawiennicza
i przestrzen eventowa.
CKT swoja nietuzinkowa lokalizacja -
w rewitalizowanej kamienicy Mintera
z 1867 roku na Pradze, w poblizu stacji me-
tra Dworzec Wilenski, Muzeum Warszaw-
skiej Pragi i Bazaru Rézyckiego - wzmac-
nia pozycje dzielnicy jako kreatywnej oraz
przyjaznej sztuce i tworcom.

ul. Targowa 56, 03-733 Warszawa
tel.: 22 465 90 66 (67)
recepcja@cksé.pl
firma.um.warszawa.pl/projekty/
centrum-kreatywnosci-targowa-56
facebook.com/KreatywnaWarszawa

Targowek
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Zrédto: Pracownia Architektoniczna TREKTURA

Centrum Kreatywnosci
Nowa Praga

Centrum Kreatywnosci Nowa Praga
bedzie kontynuacja dziatalnosci Cen-
trum Kreatywnosci Targowa. W dwdch
budynkach przy ul. Targowej 80
i Inzynierskiej 3 powstanie miejsce dedy-
kowane tworcom, artystom, rzemiesIni-
kom, przedsiebiorcom, animatorom kultury
i mieszkancom. Bedzie ono przeznaczone
do réznego typu dziatan - pod hastem:
,Zréb to sam”.

W odrestaurowanych budynkach
dawnych magazynéw meblowych znajda
sie pracownie na wynajem, warsztaty

Biatoteka

Targéwek

Zoliborz

PRAGA POENOC

Praga Potudnie
Wola
Srédmiescie

Ochota

Mokotow

Wilanéw

Ursynow

ul. Targowa 80, ul. Inzynierska 3
05-077 Warszawa
facebook.com/KreatywnaWarszawa

wyposazone np. w harzedzia stolarskie,
laboratoria do prototypowania, sale szko-
leniowe, konferencyjne i wystawowe.

Na otaczajacych podwdérkach powstang
przestrzenie do aktywnosci dla mieszkancow
okolicy oraz infrastruktura uzupetniajaca
oferte Centrum - kino plenerowe, kawiarnia,
restauracja, ogréd spotecznosciowy. Centrum
Kreatywnosci Nowa Praga jest jedng z in-
westycji realizowanych w ramach programu
rewitalizacji. Przyczyni sie do ozywienia
spotecznego, kulturalnego i gospodarczego
dzielnicy, udostepniajac lokale na dziatalno$¢
gospodarcza i miejsce na dziatania artystycz-
ne oraz inicjatywy edukacyjne i spoteczne.



Zodiak Warszawski
Pawilon Architektur

ZODIAK to zrédto informacji i twoércza
przestrzen ukazana w atrakcyjnej, no-
woczesnej formie. Pawilon jest idealnym
miejscem do prezentowania osiggniec
Warszawy na polu zaréwno architekto-
nicznym, jak i gospodarczym. To réwniez
pole do dyskusji i wymiany wiedzy dla
wszystkich, dla ktérych architektura

jest elementem podnoszenia jakosci
zycia, aktywnych w przestrzeni miejskiej
i dziatajacych na rzecz przedsiebiorczo-
$ci i innowacyjnosci. Dzieki lokalizacji

w pasazu ,Wiecha” miasto zyskuje
potozony centralnie punkt o kulturalnym
i spotecznym znaczeniu.

Pawilon to nowe wazne miejsce
dyskusji na temat przysztosci gospo-
darczej i urbanistycznej Warszawy.
Pierwsze pietro pawilonu stanowi
wizytowke gospodarcza miasta,
przestrzen przyjmowania delegacji

krajowych i zagranicznych w ramach
obstugi inwestoréw prowadzonej przez
Biuro Rozwoju Gospodarczego Urzedu
m.st. Warszawy. Komfortowe miejsce
spotkan w samym centrum Warszawy
przeznaczone jest na wydarzenia zwia-
zane z miejskimi innowacjami gospo-
darczymi, spotecznymi i naukowymi.
Stanowi platforme wspétpracy miedzy
przedstawicielami jednostek naukowych,
wiodacych centrow transferu technologii
oraz instytucji otoczenia biznesu.
Whetrza parteru, ktérego gospoda-
rzem jest Biuro Architektury i Planowania
Przestrzennego, stuzg ekspozycji pro-
jektow architektonicznych i urbanistycz-
nych przygotowywanych przez oddziat
warszawski SARP. Mieszkancy, archi-
tekci, studenci i naukowcy beda mogli
uczestniczy¢ w wystawach, warsztatach,
wydarzeniach oraz dziataniach populary-
zatorskich i edukacyjnych prowadzonych
przez SARP przy wspoétpracy z miastem.

Pasaz ,Wiecha" 4
00-017 Warszawa
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uczestnikow wzielo udzial
w Wolves Summit 2018

w Palacu Kultury i Nauki
w Warszawie

Warszawa, miasto inwestycji
zagranicznych i perspektyw
gospodarczych

Co roku stolica Polski otrzymuje wysokie noty
i wyréznienia w réznego rodzaju rankingach
mierzacych wygode inwestycji, potencjat
ekonomiczny i spoteczny, konkurencyjnosc,
szybkos$¢ wzrostu gospodarczego. To dobre
wskazowki dla wszystkich, ktorzy planuja za-
czac¢ swoja biznesowa przygode w Warszawie.

26. miejsce (1. miejsce wsrod miast
Europy Srodkowo-Wschodniej)

. miejsce w kategorii ogélnej

. miejsce w kategorii ,Potencjat gospodarczy”

. miejsce w kategorii ,Przyjaznosc¢ dla biznesu”
. miejsce w kategorii ,Kapitat ludzki i styl zycia”
. miejsce w kategorii ,Dostep do infrastruktury
komunikacyjnej”

e s

1. miejsce w kategorii ,Ustugi biznesowe
i finansowe”
1. miejsce w kategorii ,Nauki przyrodnicze”

36. miejsce (1. miejsce wsrdd miast z obszaru
Europy Wschodniej i Azji Srodkowe;j)

Zrédto: LaSalle E-REGI Index 2017. European Regional
Economic Growth Index; fDi Polish Cities of the Future
2017/2018; 2017 The World's Most Competitive Cities;
The Global Financial Centres Index 22; IESE Cities in
Motion Index 2017



#TechWawa 17

SUCCESS STORY: RENTIER.IO

Znajdz nieruchomosc
pod inwestycje

Pomyst na Rentier.io pojawit sie 3 lata powiadamia uzytkownika, kiedy pojawiaja
temu, kiedy poszukiwatem nieruchomosci sie ogtoszenia dopasowane do jego

na wynajem. Proces ten byt bardzo potrzeb inwestycyjnych, po przeprowa-
czaso- i pracochtonny. Sprawdzitem, dzeniu natychmiastowej zaawansowanej
czy na rynku nie ma rozwigzan, ktére analizy rentownosci na podstawie ponad
usprawniajg wybor wtasciwej nierucho- 40 zatozen.

mosci, i takich nie znalaztem. Podczas
rozmow ze znajomymi na ten temat

. > A . Znajdz swoich klientéw
wiekszos$¢ potwierdzita, ze boryka sie

z podobnymi do moich problemami Sporym btedem na poczatku byto ;
i trudnosciami. Co wiecej, okazato sie, catkowite skupienie sie na uzytkowniku Anton Bubiel i Michat Gataszewski
ze na rynku amerykanskim zaczety sie indywidualnym, bez analizy potrzeb klienta
pojawiac platformy automatyzujace . biznesowego. Pierwszy klient indywidu-
wyszukiwanie i analize nieruchomosci pod alny po prostu wszedt na naszg strone mozna uniknaé¢ wielu btedéw i niepo-
inwestycje. Wéwczas razem z Michatem i kupit pakiet dostepu do naszej platformy. trzebnych kosztow. Duze wsparcie w tym
Gataszewskim, moim partnerem bizne- Na szczescie dos¢ szybko z pomocg men- zakresie otrzymali$my od miasta, ktére
sowym, podjelismy decyzje o stworzeniu © toréw, ktérzy nas wspieraja, dostrzeglismy : wraz z fundacja Youth Business Poland
takiego narzedzia na polskim rynku. © duzy potencjat wiasnie w kanale B2B. Do © pomogto nam w ramach akceleratora

© stabilnie dziatajacego narzedzia dodaje- #Warsaw_booster'18. Mogliémy skonfronto-

, my wciaz nowe funkcjonalnosci, o ktére : wac szczegbtowe zatozenia biznesowe z do-

Stworz optymalna oferte . ; Do . ST

© prosza nas uzytkownicy. : $wiadczonymi mentorami i nawigzac¢ wiele
Platforma Rentier.io pomaga zidentyfiko- wartosciowych kontaktéw biznesowych.

wac taka oferte sprzedazy nieruchomosci

(z wielu ofert dostepnych na rynku), ktéra Konfrontu] pomySl

BRANZA: nieruchomosci, analiza danych

przy uwzglednieniu indywidualnych zato- Z perspektywy czasu widze, ze trzeba LICZBA PRACOWNIKOW: 6
zen uzytkownika bedzie najbardziej opta- jak najwiecej rozmawiac o pomysle i jak ROK ZALOZENIA: 2018
calna inwestycyjnie. Monitoruje najwiek- najwczesniej walidowac zatozenia bizneso- UZYSKANE FUNDUSZE: poufne

sze portale ogtoszeniowe i automatycznie : we, tzw. MVP, na rynku. W ten sposéb : www: rentier.io



Jak sie
odnalezc?



Czy znajde biurko do wynajecia w miejscu,
w ktérym przy kawie porozmawiam
o pomystach biznesowych z ludzmi podobnymi
do mnie? Gdzie miesci sie ten warszawski
ekosystem startupowy? Szukam organizacji,
ktére podzielg moj zapat do innowaciji.
Chciatbym tez, aby udostepniaty one
przestrzen, w ktorej bede moégt pracowac nad
swoim pomystem, nad jego ulepszeniem albo
modyfikacja. W kazdym razie potrzebuje
komputera, dostepu do internetu i kawy!
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Infrastruktura

Gdzie miesci sie ten
warszawski ekosystem
startupowy?

Warszawskie miejscowki

dla startupéw poza prze-
strzenia biurowa oferuja caty
pakiet ustug przydatnych
powstajacym biznesom.

2,2 mld zt

moze wynies¢ wartos¢ dodana wyge-
nerowana przez startupy w 2023 roku,
a liczba stworzonych miejsc pracy -
ponad 50 tys.

Zrédto: Diagnoza ekosystemu start-upéw
w Polsce, Deloitte, 2016

ih
"'n

Centrum
Przedsiebiorczosci Smolna

ADRES: ul. Smolna 4
www: firma.um.warszawa.pl

Centrum Przedsiebiorczosci Smolna jest
inkubatorem zlokalizowanym w sercu
Warszawy. Swiadczy ustugi szkoleniowo-
-doradcze dla startupéw, prowadzi punkt
informacji i rejestracji dziatalnosci go-
spodarczej oraz wynajmuje powierzchnie
biurowe po preferencyjnych stawkach.
Posiada 40 stanowisk typu open space,

4 biura i 3 sale konferencyjne.

AR H'ﬁ-ﬂ;\%\

Kreatywnosci Targowa

ADRES: ul. Targowa 56
www: firma.um.warszawa.pl/projekty/
centrum-kreatywnosci-targowa-56

Centrum Kreatywnosci Targowa wspiera
startupy sektora kreatywnego. Oferuje
m.in. ustugi szkoleniowe, doradcze i infor-
macyjne. Integruje warszawskie inicjatywy
twdrcze. Posiada 33 pracownie na wyna-
jem, 6 sal konferencyjnych, powierzchnie
wystawiennicze i eventowe, dostepne

w atrakcyjnych cenach.



ADRES: al. ks. J. Poniatowskiego
PGE Stadion Narodowy, Business Link
www: inkubatory.pl

AIP pomagaja przedsiebiorcom stawiaja-
cym pierwsze kroki w biznesie. Zapewniaja
m.in. osobowos$c¢ prawng do prowadzenia
firmy bez potrzeby rejestracji wtasnej
dziatalnosci gospodarczej. Oferuja dwa pa-
kiety rozwojowe: preinkubacja i inkubacja.
W pierwszym otrzymujemy takie ustugi
jak zatozenie firmy w 24 godziny, do-
radztwo biznesowe, mentoring, coaching

i dostep do platformy wiedzy. Pakiet
inkubacji obejmuje natomiast obstuge
ksiegowa, prawna i szkolenia Startup
Training. Gtéwna siedziba AIP miesci
sie na Stadionie Narodowym, ale
znajdziemy ich réwniez na pieciu war-
szawskich uczelniach: Szkole Gtéwnej
Gospodarstwa Wiejskiego, Akademii
Finansow Vistula, Szkole Gtéwnej
Handlowej, Uczelni tazarskiego, Poli-
technice Warszawskiej. Kazde z nich
oferuje miejsca do pracy, jak réwniez
salki konferencyjne.

inkubatory-



(9) businesslink

Business Lin

ADRES: al. ks. J. Poniatowskiego
PGE Stadion Narodowy
www: business.link

Business Link to ekosystem przedsiebior-
czosci oferujacy kreatywne przestrzenie
dostepne catodobowo, coworking, sale
konferencyjne oraz szeroki zakres ustug
dodatkowych. Zapewnia dostep do sieci
kontaktéw i inwestoréw. Sie¢ obejmuje
obecnie 16 miast w Polsce. W Warszawie
BL mieszcza sie w czterech prestizowych
lokalizacjach. Trzy z nich s3 zlokalizowane

w nowoczesnych, stylowych srédmiej-
skich biurowcach: w Astorii - blisko
siedziby Narodowego Banku Polskiego,
Nowego Swiatu czy Filharmonii; w dwéch
pieknie zaprojektowanych biurowcach
Zebra, zlokalizowanych obok stacji

metra Politechnika i hipsterskiego Placu
Zbawiciela. Czwarty Business Link jest

na Stadionie Narodowym.

Startupy w Warszawie z tatwosciq znajdq przyjazne, czesto
bardzo dobrze zlokalizowane miejsca do pracy, dostosowane
do ich potrzeb i kultury organizacyjnej. Nasze miasto =

szybko sie modernizuje, adaptujqc sie do nowych
oczekiwan mieszkancéw i mtodej przedsiebiorczosci.

Piotr Grabowski, Business Developer,
Partnerships Manager, HubHub




CAMPUS
WARSAW
A Google space

swoich innowacyjnych
campuséw ma Google
na calym $wiecie, w tym
jeden w Warszawie

Campus Warsa

ADRES: pl. Konesera 10

- Www: campus.co

Potozony w pieknie zrewitalizowanej
czesci warszawskiej Pragi, Campus Google
to jedno z szesciu takich miejsc na $wiecie,
w ktérym zatozyciele innowacyjnych firm
i ich zespoty maja dostep do mentoringu

i szkolen od Google i lokalnej spotecznosci
startupowe;j. Jego dziatalnosc jest bardzo
dobrze oceniana. Czesto mozna sie spo-
tka¢ z opiniami podkreslajacymi wysoka
jakosc¢ szkolen i wydarzen oraz energie

i atmosfere tego miejsca - zlokalizowane-
go w fabrycznym budynku, przerobionym
na biurowiec. Dostep do przestrzeni
biurowej jest bezptatny.
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CEZAMAT

Centrum Zaawansowanych Materiatéw
i Technologii, Politechnika Warszawska
ADRES: ul. Poleczki 19

www: cezamat.eu

Futurystyczny budynek CEZAMAT-u kryje
jedne z najlepiej wyposazonych i najnowo-
czesniejszych laboratoriéw, pozwalajacych
na prowadzenie prac badawczo-rozwojowych
w obszarze wysokich technologii (high-tech).
Jego konstrukcja chroni przed niepozadanymi
drganiami i polem magnetycznym. Strefy i po-
mieszczenia czyste (tzw. cleanroom) dostoso-
wane s3 do charakteru prowadzonych badan.
CEZAMAT nalezy do grona najwiekszych
inwestycji badawczo-rozwojowych w Polsce.
Centrum realizuje projekty interdyscyplinarne
w takich dziedzinach jak: nanotechnologia,
mikro- i nanoelektronika, mikrosystemy pot-
przewodnikowe, fotonika, techniki kosmicz-
ne, zaawansowane materiaty, inzynieria
biochemiczna i biomedyczna. CEZAMAT jest
nastawiony na wspotprace z biznesem high-
-tech, instytutami badawczymi i uczelniami.

ADRES: ul. Twarda 14/16
www: fablabtwarda.pl

FabLab powered by Orange (z ang. fabrication
laboratory) to miejsce stworzone w Warsza-
wie przez Fundacje Orange i Stowarzyszenie
Robisz.to. Tu mozna sie nauczy¢ obstugi dru-
karki 3D i plotera laserowego, a takze naby¢
wiele innych umiejetnosci. W FabLab miesci
sie bowiem m.in. prototypownia, strefa szycia
i stolarnia.



HUBHUB

HubHub

ADRES: Al. Jerozolimskie 93,
ul. Postepu 14
www: hubhub.pl

HubHub to miedzynarodowa sie¢
przestrzeni coworkingowych, dziatajaca
obecnie w dwéch punktach Warszawy:

w centrum miasta (Nowogrodzka Square)
oraz w biznesowej czesci Mokotowa (Po-
stepu 14). Do wyboru s3 rézne przestrze-
nie do pracy, spotkan, wydarzen. HubHub
prowadzi takze programy edukacyjne po-
Swiecone trendom technologicznym i spo-
tecznym, jak blockchain, sharing economy,
elektromobilnos$¢ czy przysztos¢ pracy.

Mindspace Koszyki

ADRES: ul. Koszykowa 61
www: mindspace.me/warsaw

Mindspace miesci sie w pieknie zrewi-
talizowanej, zbudowanej na poczatku

XX wieku Hali Koszyki, ktéra stata sie
popularnym miejscem spotkan bizneso-
wych i towarzyskich. Firma jest global-
nym dostawcg butikowych przestrzeni
biurowych dla réznej wielkosci zespotéow
i freelanceréw. Styl warszawskiego Mind-
space'u taczy industrialng architekture

z nowoczesnym designem i stylem vintage.

Korzystajacy z tej przestrzeni moga liczy¢
na wsparcie ze strony community mana-
geréow. Do wyboru s3 rézne typy cztonko-
stwa, np. hot desk, biurka dedykowane,
biura od jednoosobowych do kilkudziesie-
cioosobowych, biura typu suite z prywat-
nymi salami konferencyjnymi.
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Grupa PFR “;

Polska Agencja Rozwoju
Przedsiebiorczosci

ADRES: ul. Panska 81/83
www: parp.gov.pl

Polska Agencja Rozwoju Przedsiebiorczo-
$ci wspiera dziatalno$¢ innowacyjna i ba-
dawczg matych i $rednich przedsiebiorstw,
rozwoj regionalny, wzrost eksportu, rozwoj
zasobdw ludzkich oraz wykorzystywa-

nie nowych technologii w dziatalnosci
gospodarczej. Realizuje zaréwno krajowe,
jak i miedzynarodowe przedsiewziecia
finansowane ze $rodkéw budzetu panstwa
i wieloletnich programéw europejskich
oraz unijnych funduszy strukturalnych.

ADRES: ul. Bohomolca 15
www: reaktorwarsaw.com

ReaktorWarsaw jest organizacja non profit zatozong w 2011 roku przez startupy
dla startupéw. Oferuje przestrzern coworkingowa w przedwojennej willi z ogro-
dem w zielonej okolicy Zoliborza Dziennikarskiego. Stynie z comiesiecznych
wydarzen startupowych, czyli OpenReaktoréw. Organizuje spotkania mentorskie
Reaktor Open Office Hours. Prowadzi tez program preakceleracyjny ReaktorX.
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Rebels Valley;

ADRES: ul. Chmielna 2/31
www: rebelsvalley.com

Rebels Valley buduje wiezi biznesowe
pomiedzy matymi, dynamicznymi przed-
siebiorstwami technologicznymi a korpo-
racjami o ugruntowanej pozycji rynkowej,
jak réwniez europejskimi organizacjami
wspierajgcymi innowacje cyfrowe, np.

EIT Digital. Koncentruje sie przede wszyst-
kim na wsparciu startupéw z rosnaca
liczba klientéw. W ramach programéw

Vs

beel

s W1

1'.'./

I o \alloy
RENEIS Vdllt
¥ : h

akceleracyjno-wdrozeniowych mtode
firmy otrzymuja: mozliwos$¢ budowy
wspolnej oferty biznesowej z partnerami
Rebels Valley; tzw. interim managera -
eksperta rynkowego, ktérego zadaniem
jest wsparcie uczestnika w komercjalizacji
produktu z duzym partnerem branzo-
wym; niezbedne ustugi eksperckie, w tym
prawne; wsparcie procesow internacjo-
nalizacji na rynki UE, Dalekiego Wschodu
oraz USA; pomoc w pozyskaniu finan-
sowania inwestycyjnego, poczawszy od
rundy A wzwyz.
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Zweryfikuj jak najszybciej, czy problem, ktéry chcesz
rozwiqzac, jest tak wazny, by ktos chciat za to zaptacic,
i czy jestes w stanie zaoferowac wystarczajqgco duze
usprawnienie w stosunku do obecnych standarddéw.

Michat Skurowski, CEO i founder Livespace

v::ﬁ Startberry
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Startberry

ADRES: ul. Grochowska 306/308
www: startberry.com

Startberry jest spotecznoscia i coworkin-
giem dla technologicznych startupéw,
wspierajaca kreatywnych przedsiebiorcow.
W ich siedzibie na praskim Kamionku
odbywaja sie regularnie imprezy, pod-
czas ktorych rozwija sie sie¢ kontaktow.
Istnieje mozliwos¢ konsultacji z eksper-
tami z r6znych dziedzin, np. technologii,
biznesu, sprzedazy, prawa, finanséw,
marketingu i HR.
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powierzchni coworkingowej

he Brain Embass

ADRES: Al. Jerozolimskie 181b,
ul. Postepu 15,

ul. Konstruktorska 11

www: brainembassy.com

The Brain Embassy to pierwszy
co-creating w Polsce, stworzony

z mysla o potrzebach pracy przyszto-
$ci. W funkcjonalnych, ze smakiem
przygotowanych wnetrzach spotykaja
sie i dziela pomystami przedstawicie-
le korporacji, matych i srednich firm,
startupy oraz freelancerzy. Obecnie te
co-creatingi sg w trzech lokalizacjach,
z czego dwa - blisko Mokotowskiej
Dzielnicy Biznesowe;j.

oferuje Warszawa

Zrédlo: raport JLL
Warszawski rynek biurowy,
styczen 2019
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THE HEART

ADRES: pl. Europejski 1
www: theheart.tech

The Heart to korporacyjne serce inno-
wacji, bijace na 38. pietrze imponujacego
wiezowca Warsaw Spire. Wykorzystujac
technologie stworzone przez ekosystem
startupow, wspoéttworzy z duzymi firmami
nowe biznesy i produkty. The Heart
prowadzi Corporate Club, w ramach
ktorego liderzy cyfrowej transformacji
wymieniajg sie wiedza i doswiadczeniami,
przygotowuje organizacje do wspot-
pracy ze startupami przez dedykowany
scouting. W ramach The Heart Ventures
buduje nowe rozwigzania na potrzeby
korporacji. Organizuje réwniez cykliczne
wydarzenia - Corporate Demo Days,
podczas ktérych startupy spotykaja sie

z przedstawicielami korporacji. Kazde

z nich poswiecone jest konkretnym za-
gadnieniom z obszaru nowych technologii
czy digitalizacji. Podczas takich spotkan
startupy maja mozliwos¢ zaprezentowania
sie przed osobami ze Swiata biznesu oraz
wziecia udziatu w sesji ,matchingowej”

z konkretnymi firmami.



ADRES: ul. Krucza 50
www: wework.com/pl-PL

WeWork jest amerykanska firma, kto-

ra wynajmuje przestrzenie startupom
technologicznym w czterech lokalizacjach.
Dwie z nich, Mennica Legacy Tower

i Grzybowska 62, sg w rozwijajace;j sie

wework §
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dynamicznie biznesowej czesci dziel-
nicy Wola. W Srédmiesciu WeWork
miesci sie w $wiezo odnowionym
budynku CEDET-u przy Kruczej

i w zabytkowym Hotelu Europej-
skim, ktéry niedawno przeszedt
gruntowna modernizacje i nalezy

do najciekawszych architektonicznie
budynkéw Warszawy.

outh Business Poland

ADRES: ul. Dobra 56/66
www: ybp.org.pl

Youth Business Poland (YBP) jest akre-
dytowanym cztonkiem powotanej przez
fundacje ksiecia Karola sieci Youth
Business International (YBI), ktéra wspiera
mtoda przedsiebiorczosc i tworzenie
nowych miejsc pracy w 52 krajach.

W Polsce program YBP prowadzi Funda-
cja Inkubator Technologiczny, zrzesza-
jaca 100 mentoréw - doswiadczonych
praktykow biznesu - ktéra od 2008 roku
pomogta w powstaniu 600 firm i ponad
1000 miejsc pracy. YBP oferuje wsparcie
mentorskie, akceleracyjne, szkoleniowe

i doradcze oraz pomoc w pozyskaniu kapi-
tatu. Oferta programowa jest skierowana
do 0s6b majacych pomyst biznesowy

i poszukujacych pomocy w poczatkowej
fazie rozwoju. Wsparcie YBP to m.in. akce-
leracja, mentoring, warsztaty biznesowe,
doradztwo prawne, networking, pomoc

W nawigzaniu relacji biznesowych i pozy-
skaniu finansowania.



SUCCESS STORY: USER.COM

Wszystkie dane
W jednym miejscu

Zanim powstat User.com, starali$my

sie stworzy¢ portal CivilHub, platforme
skupiajaca sie na oddolnych, spotecznych
inicjatywach. Gdy utworzylismy aplikacje,
jedna z os6b, ktéra miata do niej dostep,
zwrdcita uwage, ze chciataby z niej ko-
rzystac - i w ten sposéb opublikowalismy
aplikacje jako userengage.io na BetalList.
Spotkalismy sie z bardzo duzym zainte-
resowaniem - w kilka dni zarejestrowato
sie 400 0sbb, co napedzito dalsze prace
nad produktem.

Jeden system, wiele narzedzi

Skupiamy sie na biznesach, dla ktérych
strona internetowa odgrywa wazna role.
Pomagamy im sprzedawac wiecej - dzieki
lepszemu poznaniu odwiedzajacych i sper-
sonalizowanej, wielokanatowej komuni-
kacji. Z drugiej strony dazymy do wzrostu
satysfakcji klientéw z wyboru produktu
lub ustugi. Platforma User.com pozwala na
odpowiednie dopasowanie komunikacji
do danego odbiorcy, tak aby trafi¢ w jego
potrzeby. Nasz system gromadzi w jednym
miejscu narzedzia marketingu, sprzeda-

zy i supportu, wiec przyczyniamy sie do

usprawnienia pracy zespotéw. Zbieramy
takze wszystkie dane o klientach w jed-
nym miejscu.

Focus na Swiatowy rynek

Od poczatku staraliSmy sie zaistnie¢ na
Swiecie - kopiowali$my to, co udato sie
nam dowiedzie¢ o dziataniach marke-
tingowych polskich spétek LiveChat

i GetResponse, ktére osiggnety ogromny
miedzynarodowy sukces. | udato sie!
Pierwszy klient ,Franchesco” byt z Miami.
Kolejni réwniez pochodzili spoza Polski.
Od samego poczatku nie mieliSmy polskiej
wersji jezykowej, a w dziale supportu
zatrudniliémy osobe, ktéra nie méwita

po polsku - tylko po to, aby mie¢ focus
na $wiat, a nie na lokalny rynek. Pierwsza
wersja naszego produktu nie byta tak do-
pracowana, jak powinna, co byto btedem.
Ale btedéw byto wiecej. Spedzalismy np.
w biurze po 16 godzin na dobe i za p6zno
zadbalismy o tzw. work-life balance. Przez
to kilka oséb odeszto z zespotu - z po-
wodu wypalenia. Kolejng pomytka byto
finansowanie tworzenia aplikacji wy-
tacznie z wtasnych funduszy. To z jednej
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strony pozwalato nam na duzg swobode

w dziataniu. Jednak teraz mysle, ze pozyska-
nie zewnetrznego inwestora mogtoby sie
odby¢ wczesniej.

Wysokiej jakosci produkt

Przezywamy wtasnie dynamiczny wzrost.
Niedawno pozyskalismy finansowanie

i otrzymane srodki pozwolity nam na kupno
domeny, o ktérej marzyliémy od dawna.
UserEngage stat sie po prostu User.com,
wiec bedziemy budowac silng globalng mar-
ke. Naszym nadrzednym celem jest dostar-
czanie wysokiej jakosci produktu, natomiast
nie ktadziemy nacisku na sprzedaz. Mielismy
mozliwos$¢ udziatu w wielu konkursach, choc-
by w prestizowym InCredibles, ktérego zo-
staliémy laureatem. Jako jedna z wybranych
inicjatyw otrzymalismy wsparcie finansowe,
mentorskie i dostep do wielu szkolen.

BRANZA: Marketing Automation

LICZBA PRACOWNIKOW: 25

ROK ZALOZENIA: 2016

UZYSKANE FUNDUSZE: samodzielne finansowa-
nie; od pazdziernika 2018 roku -
finansowanie zewnetrzne

WWW: user.com

Grzegorz Warzecha
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Gdzie w Warszawie znajde sSrodowisko ludzi podobnych
do mnie? Ludzi z pomystami albo z wtasnymi startupami
z duzo bogatszym od mojego doswiadczeniem, za to rownie
zakreconych na punkcie innowacji? Gdzie znajde najciekawsze
eventy startupowe? Gdzie przy najlepszej pizzy i piwie moge
spotkac swojego przysztego co-foundera? W jakich miejscach
sie pojawic, jesli chce opowiedzie¢ innym o moim pomysle?
Poczatki weryfikacji pomystu na biznes s3 trudne i wymagaja
wielu rozmoéw z najrézniejszymi ludZzmi, najlepiej takimi, ktérzy
przeszli juz te droge i moga mi co$ doradzi¢, zmieni¢ méj tok
myslenia albo umocnié¢ mnie w planach.
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Wydarzenia

Gdzie szukaé najciekaw-
szych spotkan startupowe-
go Srodowiska?

Spotkania z ekspertami i z do-
Swiadczonymi startupowcami,
seminaria podnoszace poziom
wiedzy, inspirujace konferencje
z wymiang dobrych praktyk -
wszystkie te wydarzenia przy-
blizaja srodowisko, utatwiajg
kontakty i stuza rozwojowi.

83%

polskich startupéw sprzedaje produkty
firmom w modelu B2B

Zrodto: Polskie startupy. Raport 2018,
Fundacja Startup Poland

Aula Polskal

wymianie doswiadczen i wiedzy. W czasie
wydarzen poruszane sg praktyczne aspek-
ty funkcjonowania firm i technologii. Od
2009 roku Aula Polska przyznaje cieszace
sie duzym uznaniem nagrody, czyli Aulery,
ktore trafiajg do najlepszych polskich
startupéw z globalnym potencjatem.

www: aulapolska.pl
CZESTOTLIWOSC: 2/mies.

Aula Polska od 2007 roku organizuje
spotkania promujace kulture wspdtpracy
i przedsiebiorczosci, ktore sa oparte na

)
To, co czasem okreslane jest jako ,networking”, czyli /,? \‘S‘\
nawigzywanie znajomosci, stanowi wbrew pozorom ‘g
kluczowe zajecie z punktu widzenia Twojego biznesu. {j *
Spotkania zwigzane z ekosystem startupowym to okazja .-.*

do nawiqzania relacji z inwestorem, znalezienia partnera,
7 ktérym bedziesz rozwijat swojq firme, lub pracownika.

Artur Kurasinski, co-founder Aula Polska
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M Gk Girls
p—¢ Carrots

www: technologie-relacje-wiedza.pl
CZESTOTLIWOSC: 2/mies.

Carrots Meetup

Business Technology Progress organizuje

wydarzenia, ktérych gtéwnym celem jest www: gocarrots.org

wymiana do$wiadczen i upowszechnianie | CZESTOTLIWOSCE: CO 4-6 tyg.

dobrych praktyk z ciekawych programoéw. '

Poza tym wspiera rozwoj projektow Carrots Meetup to spotkania organizowane przez Geek Girls Carrots,
opartych na badaniach naukowych, inno- ktore potocznie zwane s3 karotkami. Tworzg one spotecznos$é kobiet
wacyjnych rozwiazaniach lub zaawanso- © kochajacych nowe technologie. Ich celem jest zwiekszenie udziatu pari

wanej technologii. . wbranzy IT.



CEE Startup Challenge,

www: ceestartupchallenge.com
CZESTOTLIWOSC: 4/rok

CEE Startup Challenge to cyklicznie odbywajace sie konkursy
online faczace globalnych inwestoréw, korporacje i media

ze startupami z Europy Srodkowo-Wschodniej. Sa one organizo-
wane przez CEE Business Angels i platforme Vestbee.

c |

www: confitura.pl
CZESTOTLIWOSC: 1/rok

;

Confitura jest coroczng bezptatng kon-
ferencja poswiecona tworzeniu oprogra-
mowania w jezykach opartych na JVM
(Java, Scala, Groovy, Kotlin), a takze
og6lniejszym zagadnieniom - dotycza-
cym architektury programoéw, systemow
komputerowych oraz organizacji pracy
zespotdéw programistycznych.
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wydarzen startupowych miato
miejsce w samym 2018 roku

hardware w Warszawie
garden

Zrédlo: crossweb.pl

@tHuman Tech Art

www: hardwaregarden.co D owwwe humantechart.pl

CZESTOTLIWOSC: 1/mies. CZESTOTLIWOSC: 2/mies.

Hardware Garden to miejsce dla wszystkich zainteresowanych zbudo- Human Tech Art to spotecznos¢ oséb tworza-
waniem wtasnego urzadzenia - jak czujniki, drony, drukarki 3D, roboty cych na pograniczu humanistyki, technologii
itd. W czasie wydarzen jest okazja poznac zatozycieli i inwestorow, i sztuki. Podczas wydarzen mozna poznaé
ktoérzy dzielg sie historiami zaréwno sukceséw, jak i porazek. interaktywne projekty, np. z obszaréw AR,

VR, robotyki, elektroniki. Spotkania s3 inter-
dyscyplinarne i skierowane do projektantéw,
programistéw, startupéw, jak i wszystkich
zainteresowanych nowymi technologiami.
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www: insidetrends.businessinsider.com.pl
CZESTOTLIWOSC: 1/rok

Miedzynarodowa konferencja poswie-
cona trendom, ktore beda ksztattowac
rynki w przysztosci. W gronie ponad

80 prelegentéw znajduja sie kluczowe
osoby z branzy CEE - z takich dzie-

dzin jak: fintech, life science czy digital
business. Oprécz wyktadow i prezentacji
podczas Inside Trends uczestnicy moga
wzigé udziat w zamknietych warsztatach
i debatach z prelegentami.

Innoshare

www: innoshare.pl
CZESTOTLIWOSC: 1/rok

Innoshare to miedzynarodowy kongres
dla naukowcéw, startupow, spin-offéw,
MSP, lideréw opinii, ekspertéw bizneso-
wych i entuzjastéw innowacji. Poprzez
kongres budowana jest miedzynarodowa
sie¢ innowatorow, naukowcéw i przed-
siebiorcéw skupiona wokét Fundacji
Polska Innowacyjna, ktéra wspiera inter-
nacjonalizacje startupow i nauki.

L4

7

1

8
X

:nnoSHAR@

people knowledge impact




#TechWawa 37

Konferencja Sieci il et’s Start Up!
Przedsiebiorczych Kobie :
www: facebook.com/letsstartupsgh

www: siecprzedsiebiorczychkobiet.pl CZESTOTLIWOSC: 1/rok
CZESTOTLIWOSC: 2/rok
Let’s Start Up! to cykl wydarzen poruszajacych tematyke przedsiebiorczosci,

Co pot roku Sie¢ Przedsiebiorczych © zaktadania wtasnego biznesu i najnowszych technologii. Sktadaja sie one z dwach
Kobiet organizuje konferencje, na ktérej . czesci: Startup2Night, weekendowego hackathonu, ktérego celem jest stworzenie
kobiety spotykaja sie w wiekszym gronie, startupu w ciggu 72 godzin; i EXPO, w ktérego sktad wchodza: interaktywne targi,
500-600 0sbb. Kazdej konferencji : konferencja i sesja networkingowa w formule tzw. speed-dating - dla przedsie-
towarzyszy inspirujgca mysl przewodnia, " biorcéw chcacych nawiaza¢ kontakty z funduszami venture capital.

powigzana z tematyka biznesows, wokot
ktorej skupione sg wszystkie prelekcje
ekspertow. Jest to wspaniata okazja

do zdobycia wiedzy, do poznania wielu
niesamowitych przedsiebiorczych kobiet,
do wzajemnej inspiracji. Dotychczas
odbyto sie juz 13 konferencji, m.in. pod
hastami: Jak porazke przekuc w sukces,

Be The Change, Be Open, Be Yourself,
Smarter Together, Be The Leader.

[ L]
TS TR O T

BIINES DOBRZE

INTERMI

Jezeli pracujesz nad czyms innowacyjnym,
postaraj sie jak najszybciej wdrozy¢ na rynek
pierwszq wersje produktu i dopiero péZniej
& Biznes go ulepszaj. S{(up sie na jednym tema.cie
’ w 'ﬁ‘;?ﬁe‘y‘h i wktadaj cate serce w to, co robisz.

SIEC PRZEDSIEBIORCZYCH KOBIET

Pawet Soluch, CEO i founder Neuro Device Group
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Forum Mlodych

www: minnowacyjni.pl
CZESTOTLIWOSC: 1/rok

Forum Mtodych Przedsiebiorcow jest
flagowym wydarzeniem inicjatywy Mtodzi
Innowacyjni, powotanej przez Krajowa
Izbe Gospodarcza. Jej celem jest integra-

cja najwazniejszych organizacji otoczenia OpenReakto

mtodego biznesu, szkét wyzszych, inkuba-

toroéw przedsiebiorczosci, parkdow nauko- www: reaktorwarsaw.com

wo-technologicznych, a przede wszystkim CZESTOTLIWOSC: 1/mies.

mtodych innowacyjnych przedsiebiorcéw. :

Mtodzi Innowacyjni organizuja rowniez OpenReaktor to wydarzenia, na ktorych co miesigc mozna poznac¢ doswiadczenia start-
szkolenia, konferencje czy spotkania z lide- : upowcéw, nawiaza¢ kontakty, porozmawia¢ w nieformalnej atmosferze przy pizzy i piwie

rami biznesu. * oraz rozezna¢ sie w warszawskim ekosystemie.
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gProgram E(x)plory

www: pixelheavenfest.com www: explory.pl

CZESTOTLIWOSC: 1/rok | czESTOTLIWOSCE: 1/rok

Pixel Heaven to najwieksze wydarze- Program E(x)plory jest przedsiewzieciem Fundacji Zaawansowanych Technologii,
nie w Polsce dla niezaleznych studiow taczacym naukowcédw, startupy, biznes, organizacje pozarzadowe, instytucje
tworzacych gry wideo, na ktére sktadaja publiczne i media. Celem jest wsparcie realizacji innowacyjnych projektow i ich
sie wystawa INDIE BASEMENT, branzowa  : promocja na arenie miedzynarodowej. Podczas siedmiu edycji zbudowano spo-

konferencja PIXEL CONNECT oraz nagrody = teczno$¢ 1200 mtodych naukowcédw, ktérzy zgtosili 1002 projekty naukowe.
PIXEL AWARDS. Kazda edycja to znako-

mici goscie specjalni i atrakcje, jakich nie

da sie doswiadczy¢ podczas zadnej innej

imprezy w Polsce. Organizatorem Pixel

Heaven jest wydawca magazynu ,PIXEL". F

-,.--.. o

wy  PIXEL
HEQUEN

-—- = -l- -t.““"-
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www: scalar-conf.com
CZESTOTLIWOSC: 1/rok

Scalar jest pierwsza w Europie Srodko-
wej konferencja poswiecong catkowicie
jezykowi Scala. Wydarzenie odbywa sie
regularnie od 2014 roku i taczy profe-
sjonalnych programistéw z pasjonatami.
Agende konferencji tworza wytacznie pre-
zentacje techniczne, przedstawiane przez
doswiadczonych prelegentéw.

alStartupowa Srodal

© www: startupacademy.pl
© CZESTOTLIWOSC: 1/mies.

Startupowe Srody sa spotkaniami organi-
zowanymi przez Startup Academy dla oséb
zaréwno posiadajacych pomyst na biznes,
© jak i go poszukujacych. W kazdym z nich

: biora udziat goé¢ specjalny - przedstawia-
jacy historie swojego biznesu - i ekspert.
Statym punktem programu sa takze pre-
zentacje startupow rozpoczynajacych

. swa dziatalnosé.

SCALAR

Scala Conference in Central Europe

@ Startup Grind Warsa

© www: startupgrind.com/warsaw
© CZESTOTLIWOSC: 1/mies.

. Startup Grind Warsaw jest gospo-

darzem comiesiecznych wydarzen

dla startupoéw, ktére maja na celu
przekazywanie wiedzy, inspirowanie

© i nawigzywanie kontaktéw oraz budo-
we przyjaznej spotecznosci przedsie-
biorcéw i otoczenia okotobiznesowego.
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tartup Weekend Warsa

WWW: SwWwaw.com
CZESTOTLIWOSC: 1-2/rok

Startup Weekend to wydarzenie tgczace
miedzynarodowy hackathon z akcelera-
torem Techstars. Podczas 54-godzinnego
wydarzenia uczestnicy przygotowuja

i weryfikuja koncepcje biznesowe. W zato-
zeniu kazdy z zespotéw doprowadza swoj
pomyst do fazy prototypu/MVP (minimum
viable product).

WOLVES
SUMMIT

olves Summit

www: wolvessummit.com
CZESTOTLIWOSC: 2/rok

Wolves Summit to konferencja skierowana nie tylko do startupéw, lecz takze

do inwestoréw, przedsiebiorcéw czy przedstawicieli korporacii i sektora MSP.
Skupia sie na innowacyjnych technologiach i promuje idee networkingu, ktéry
jest wspierany przez aplikacje umozliwiajgca umodwienie spotkan jeden na jeden.

omen in Tech Summit

www: womenintechsummit.pl
CZESTOTLIWOSC: 1/rok

Perspektywy Women in Tech Summit jest wydarzeniem, ktére ma na celu pokazanie
potencjatu kobiet w obszarze IT i big engineering. W jednym miejscu gromadzi
talenty z regionu Europy Srodkowo-Wschodniej i Azji Centralnej. W pierwszej
edycji, ktéra odbyta sie w 2018 roku, wzieto udziat ponad 2500 uczestniczek.
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SUCCESS STORY: ACR SYSTEMS

Stabilizacja
W powietrzu

Latatem bezzatogowcem z kamera dla
warszawskiego $wiata filmowego, do-
starczajac obraz z powietrza, w czasach
gdy nie mozna byto jeszcze kupi¢ drona
w pierwszym lepszym sklepie. Aby obraz
miat odpowiednig jakos$¢, musiat by¢
stabilny i ptynny. Nalezato wiec wymyslic¢
odpowiednie rozwigzania. Tak narodzita
sie potrzeba stworzenia profesjonalnego
sprzetu - dzisiaj nazywanego potocznie
gimbalem - ktéry stabilizuje ré6znego typu
kamery, wyspecjalizowane anteny i dal-
mierze, zasila je i pozwala na zdalne ste-
rowanie nimi. Dzi$ dostarczamy komplek-
sowe rozwigzania specjalistom - nie tylko
filmowcom, lecz takze budowlaricom,
elektrykom, rolnikom. Nasza codzienno-
$cig stata sie praca z kamerami termo-
wizyjnymi, superspektralnymi i innymi
zaawansowanymi urzadzeniami przetwa-
rzajacymi obraz. Dzieki temu rynek zbytu
wydaje sie wrecz nieskonczony.

Wsparcie Srodowiska

Dobrze ugruntowani biznesowo jesz-
cze nie jestesmy, co poniekad moze by¢



spowodowane naszym niedoszacowaniem
trudnosci zwigzanych z technologia, jaka
przyszto nam budowaé. Ale w najtrud-
niejszych chwilach moglismy liczy¢ na
wsparcie warszawskiego srodowiska
startupowego. Dzielilismy sie swoimi
watpliwosciami, pokazywalismy arkusze
kalkulacyjne, dyskutowali$my o skompli-
kowanych procesach produkcyjnych. Duza
czes$¢ spotkan pozwolita nam poznac¢ nowe
sposoby, metody i narzedzia, dzieki ktérym
szybciej, taniej i sprawniej dazymy do celu.
Zreszta pierwszych klientéw zdobylismy
za pomoca kampanii crowdfundingowej

na platformie Kickstarter. Zebralismy tak
pierwszy milion i po pewnych perypetiach
dostarczyliémy naszym klientom setke
urzadzen. Cieszyliémy sie z kazdej wzmian-
ki na temat naszego sprzetu w mediach
spotecznosciowych. Euforia w momencie,
gdy zobaczyliémy pierwsze wideorecenzje,
byta ogromna.

Najwieksze bolaczki

Popetnilismy tez sporo btedéw. Moglismy
stucha¢ uwazniej. Wiele zyczliwych oséb

starato sie nam pomagac w trakcie naszej
mozolnej wedréwki w strone sukcesu,
jednakze wielokrotnie popetnialismy
najpospolitszy btad mtodych przedsie-
biorcow. ,Ja wiem lepiej” powinno ustapic¢
miejsca pokorze. Na pewno dzisiaj nie
mielibysmy tak ciezkiego bagazu btedéw

i porazek. Delegowanie zadan takze stano-
wi problem, szczegdlnie gdy biznes rosnie.
Szybko okazato sieg, ze doba jest o wiele za
krétka na to, aby$my zrealizowali wszyst-
kie nasze cele. Umiejetne zarzadzanie
czasem stanowi nadal najwieksza bolgczke
naszego biznesu.

Ruszajcie na spotkanie!

Dzi$ juz wiemy, Ze umiemy robi¢ hardware.
Wiemy, kim jest nasz klient i gdzie zyje.
Wiemy, ze $wietnie go rozumiemy i potra-
fimy sie z nim komunikowacé. Najwieksze
wyzwanie to zachowanie tempa wzrostu
przy jednoczesnym zdrowym przepty-

wie finansowym - co wydaje sie jeszcze
niemozliwe do osiggniecia. Dazymy do
upragnionego progu rentownosci i stabil-
nosci w rozwoju.
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Max Salamonowicz

Czas zrobi¢ dobre wyniki - ktére bez
dwoch zdan ucieszg naszych cierpliwych
inwestoréw. Wszystkim, ktérzy dopiero
zaczynaja, na pewno moge poradzi¢:
pytajcie! ChodZcie za madrzejszymi od
siebie, meczcie ich o opinie, porade. Dajcie
sie pozna¢ i polubié. ,Podaj dalej” w war-
szawskim Swiecie startupéw naprawde
dziata. Uczcie sie nie tylko w szkotach
i wtasnych firmach - wiedza jest bowiem
na wyciagniecie reki wokét, wystarczy
ruszyc sie na spotkanie i czerpac¢ garsciami
z doswiadczen innych przedsiebiorcow.

BRANZA: hardware house

LICZBA PRACOWNIKOW: 10+

ROK ZALOZENIA: 2013

UZYSKANE FUNDUSZE: 3+ min zt (pomijajac
crowdfunding)

www: acr-sys.com/besteady.eu



Kim jest
startupowiec?
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Podobno startupowiec to dwudziestolatek w klapkach,
przepalajacy fundusze zdobyte od inwestoréw na
wakacjach w egzotycznych miejscach. Ale czy to prawda?
Jacy naprawde sg zatozyciele firm technologicznych?
Skad wpadli na pomyst, by swoje zycie zawodowe
uktadac w taki sposéb? Czym sie interesuja? Jakie maja
doswiadczenia? Co motywuje ich do pracy i realizacji
szalonych pomystéw? Tego chce sie dowiedziec.



SYLWETKA STARTUPOWCA

Sylwetka
startupowca

Kim jest i jaki jest zatozyciel

innowacyjnej firmy?

Od czterech lat fundacja Startup
Poland bada rodzime $rodowi-
sko startupow. Co roku wydaje
z badania nowy raport. Dzieki
temu widac jak na dtoni krzywa
rozwoju Srodowiska polskich
startupowcoéw i jego udziat

w innowacyjnej gospodarce.

3 mld zt

rzad zainwestuje w rozwéj startupéw
w Polsce w ciggu najblizszych szesciu
lat w ramach programu Start in Poland

Zrédto: Start in Poland, Ministerstwo
Inwestycji i Rozwoju, 2017

Trzydziestokilkuletni, dobrze wyksztatco-
ny, czesto z doktoratem lub po studiach
podyplomowych, o sporym doswiadczeniu
biznesowym i dobrej znajomosci jezykéw
obcych, wewnetrznie zmotywowany, do
tego w mokasynach i z poszetka w mary-
narce. Tak pokrétce mozna scharakteryzo-
wac startupowca wedtug raportu Polskie
Startupy 2018.

Niemal potowa zatozycieli startupow
mieszkata za granica. Zagraniczne do-
Swiadczenia zyciowe sprzyjaja rozbudza-
niu ambicji przedsiebiorczych. Sam sukces
natomiast w duzej mierze koreluje ze stu-
diowaniem nauk spotecznych: wsréd najle-
piej zarabiajacych i najszybciej rosngcych
startupdéw znaczaco wiecej jest founderéw
po ekonomii, socjologii czy prawie niz po
kierunkach scisle technicznych.

Prawie co drugi zatozyciel ma solidne
doswiadczenie w prowadzeniu wtasnej
lub rodzinnej firmy. Wiecej niz co trzeci

byty startupowiec wciaz posiada udziaty
w startupie, ktéry prowadzit. Okoto 37%
podjeto wysitek przejscia na swoje po
okresie pracy w korporacji.

Dane wskazuja, ze badane startupy
coraz czesciej decyduja sie prowadzic¢
spotke przy udziale dwoch zatozycieli,

a nie w pojedynke - wzrost z 36% do 41%
rok do roku. Wspoétprace ponad dwéch
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zatozycieli deklaruje 32% badanych -
7% mniej, niz pokazuja zesztoroczne dane.
Gtéwna motywacja startupowcéw
Z pewnoscia nie s pieniagdze. Motorem
ich dziatan biznesowych réwniez nie jest,
charakterystyczny dla matego biznesu,
wptyw $rodowiska zewnetrznego, w tym
rodziny. Zaskakujace wydaje sie to, ze
pomimo powszechnej percepcji startupu
jako miejsca, w ktérym mozna pielegno-
wac elastyczny czas pracy oraz osiagnac
upragniong niezaleznos$¢ od szefa, para-
doksalnie te czynniki miaty dla responden-
téw umiarkowane znaczenie. Z pewnoscia
mozna powiedzied, ze bycie przedsiebiorca
startupowym to wynik bardzo indywidu-
alnych, samodzielnych decyzji. W analizie
wypowiedzi startupowcow zwrécilismy
uwage na dwa czynniki o szczegdlnym
znaczeniu: startup daje badanym moz-
liwos¢ wykorzystania wtasnych kom-
petencji i pozwala wykorzystac¢ szanse
rynkowa na zasadzie ,nie mogtem tego
tak zostawic”. Startup wydaje sie modelem
organizacji, ktory pozwala w petni czerpac
satysfakcje z pracy i ma to tez duze zna-
czenie dla wiekszosci respondentow.
Badani zwracali ponadto uwage na sa- startupow zalozyciele
tysfakcje z prowadzenia organizacji z ludz- finansuja z vylasne]:
mi o podobnym poziomie motywacji, na kieszeni
mozliwos$¢ ciggtego rozwoju i uczenia sie
oraz prace z tymi, z ktérymi lubig praco-
wac. Interesujace sa gtosy odwotujace sie
do poczucia sprawczosci, ktérg daje im ta
forma organizacji: ,Wierze, ze w taki spo- E

e -

ot mir*ﬂ

Nie czekaj! Jesli masz pomyst, zacznij wcielac go

w zZycie. Wypusc wersje testowg na rynek i pozwdl, aby
uzytkownicy jg ocenili. W wiekszosci przypadkdéw okaze
sie, ze nie jest tak Zle, a pierwsze recenzje wskazq Ci,

w ktérg strone powinienes sie rozwijac.

&\S\\\m

s6b moge pomac najlepiej i jednoczesnie
w petni wykorzystac swoje talenty”.

Zrédto: Polskie startupy. Raport 2018,

Startup Poland Konrad Kwiatkowski, CEO i founder Packhelp
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14% sprzedaje . 83% - otert
produkty prywatnym 0 swoj3 oferte
uzytkownikom kieruje do innych
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“._ W segmencie B2B
60% zatozycieli
q najlepszych startupéw ma

) wyksztatcenie w dziedzinie
nauk spotecznych

26% startupéw o

ma kobiete wsréd
zatozycieli :

: Wspétprace ponad dwéch
_ zatozycieli deklaruje 32% badanych

L
. 37% podjeto wysitek "'\' / 50% startupowcow

. Przejscia na swoje po ™. przebywato za granica
okresie pracy w korporacji T
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Wiecej piekna na co dzien

Zuzanna Stanska

Pomyst na startup powstat, bo bardzo
nudzitam sie na wakacjach. Nudzac sie,
myslatam o tym, ze chciatabym, aby wiecej
piekna krazyto na co dzien po $wiecie.
Brak piekna nie jest zadnym niewiarygod-
nie waznym problemem, ale wydaje sie,
ze niektorym doskwiera. Pomyslatam, ze
wystarczytaby aplikacja mobilna, ktéra
codziennie pokazuje jedno dzieto sztuki

z krétkim opisem. Stad wziat sie pomyst
na DailyArt.

Klienci z USA

Nie wiedziatam, czy bedzie zapotrzebowa-
nie na taka aplikacje, po prostu zatozytam,

ze tak. Nie byto to zbyt sensowne podej-
S$cie, ale na szczescie sie udato. Pierwsi
klienci znaleZli DailyArt po prostu w App
Storze i Google Play. Ale duza ich liczba
pojawita sie, kiedy przeczytali o nas na
zagranicznych serwisach startupowych.
Znalezlismy sie na nich dzieki udziatowi
w programie Blackbox Connect w Do-
linie Krzemowej, do ktdrego zostali-

$my zarekomendowani przez Reaktor.
To tam zrozumiatam, dlaczego wiekszos¢
naszych uzytkownikéw pochodzi ze
Stanéw Zjednoczonych. Tak zadziatat
startupowy ekosystem.

JesteSmy na dobrej drodze

Po siedmiu latach dziatania wchodzimy

na nowe rynki - a doktadniej, ttumaczymy
wszystkie tresci na nowe jezyki, w tym
chinski. Zarabiamy na siebie, a nadwyzki
inwestujemy dalej w produkt. Mozna wiec
powiedzie¢, ze firma znajduje sie na dobrej
drodze. Cho¢ nie zawsze tak byto. Nadal
nie wiem, czy to btad, ale przez to, ze

z zasady nie chciatam bra¢ zewnetrznego
finansowania, dtugo trwato, nim aplikacja
zaczeta przynosic¢ zyski i zarabiaé. Kilka

lat ciutatam grosz do grosza i przez to za-
czeliSmy zarabiac bardzo pézno. Z drugiej

strony mozna powiedzie¢, ze taka
cierpliwosc¢ sie optacita - po siedmiu
latach doskonale wiemy, co robi-

my i ile to kosztuje.

Z glowa realizujcie
marzenia

Bazujac na moim doswiadczeniu,
poczatkujacym przedsiebiorcom
polecitabym, zeby realizowali swoje
marzenia, ale nim zaczng - by duzo
rozmawiali z madrzejszymi od siebie
ludZmi i poznali najpierw dobrze swoich
potencjalnych klientéw. Po tym warto
zaczac dziatac i uczy¢ sie na swoich
btedach. Jednak dobrze jest mie¢ naj-
pierw zapewnione zrédto finansowania,
a potem wzigc sie do dzieta. Poradzi-
tabym tez innym, zeby dobrze liczyli
pieniadze, a najlepiej - zeby doktadnie
liczyli, ile faktycznie zarabiaja (i nie przez
zewnetrzne finansowanie) i ile w danym
momencie moga bezpiecznie wydac.

BRANZA: aplikacje mobilne/edukacja
LICZBA PRACOWNIKOW: 4

ROK ZALOZENIA: 2012

UZYSKANE FUNDUSZE: O zt

www: getdailyart.com



Jak uczelnie
wsplerajq
startupy?




Gdzie znajde laboratorium

badawcze? Na jakich zasadach moge
wspotpracowac z zespotem naukowym?
Okres studiow mam juz za soba,

ale chce rozejrzec sie za wsparciem

dla mojego pomystu. Wiele szkét
wyzszych wspomaga biznesy takie jak
moj. Jakie problemy moge rozwiagzac,
wspotpracujac z uczelniag?
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Uczelnie

Ktére warszawskie

szkoty wyzsze maja

swoje programy
wspotpracy ze startupami?

Bywaija takie pomysty, nad kté-
rymi mysle¢ musi wiele madrych
gtéw i do ktérych testowania
niezbedne sa komory prézniowe,
laboratoria chemiczne, warsztaty
Wyposazone W hajnowsze sprze-
ty. W takich sytuacjach z pomoca
przyj$¢ moga uczelniane centra
innowacji, inkubatory i huby.

256 478

0s6b studiuje w Warszawie,
z czego ponad potowa to kobiety

Zrodto: GUS, Edukacja i wychowanie,
2017/2018

Centrum Innowacji Uniwersytetu SWPS

www: swps.pl/nauka-i-badania/jednostki-badawcze/centrum-innowacji

Centrum Innowacji Uniwersytetu SWPS jest miejscem powotanym z mysla o spotkaniu
kilku $wiatéw - biznesu, trzeciego sektora, wtadz samorzadowych, naukowcéw i stu-
dentéw. W ramach wspoétpracy oferuje m.in. inkubacje, realizacje prac badawczo-rozwo-
jowych, ekspertyzy i pomoc we wdrozeniach nowych technologii, a takze projekty UX,
prototypowanie czy testowanie nowych idei design thinking.

fot. Uniwersytet SWPS



Centrum Przedsiebiorczosci
1 Transferu Technologii SGH

www: sgh.waw.pl/cpitt

Centrum Przedsiebiorczosci i Transferu
Technologii SGH prowadzi Klub Przed-
siebiorcow, Start-up HUB, konkursy typu
Canvas Business Challenge czy Zagle Bizne-
su. Pierwsza z tych inicjatyw jest platforma
integrujaca absolwentéw i studentéw,
ktéra sprzyja kontaktom nauki z bizne-
sem. Start-up HUB tworzy spotecznosé
zapewniajaca przestrzen coworkingowa,
mentoring i wsparcie inwestoréw. Konkur-
sy rozpowszechniaja opracowanie modeli
biznesowych zgodnie z metodyka Canvas
i nagradzaja najlepszych przedsiebiorcéow.

Inkubator Innowacyjnosci Politechniki Warszawskiej

www: cziitt.pw.edu.pl/inkubator

Inkubator Innowacyjnosci PW (ININ) oferuje zaplecze infrastrukturalne oraz merytoryczne
zaréwno dla srodowiska akademickiego, jak i dla przedsiebiorcéw spoza uczelni. Wspie-

ra m.in. startupy, uczelniane firmy technologiczne (spin off/out), inicjatywy klastrowe.
Wspotpracuje z biznesem, w tym z partnerami miedzynarodowymi. Prowadzi programy
preinkubacji, akceleracji i inkubacji. ININ ma tez biura i przestrzer coworkingowa. Oferuje:
dostep do ustug badawczych, laboratoridow i pozostatej infrastruktury Centrum Zarzadza-
nia Innowacjami i Transferem Technologii Politechniki Warszawskiej na preferencyjnych
warunkach; pierwszenstwo udziatu w warsztatach, szkoleniach i konferencjach; wsparcie
sieci mentoréw i ekspertow inkubatora; mozliwos¢ zaprezentowania wtasnej firmy na
wydarzeniach branzowych.

Uczelnie to olbrzymie organizacje. Dlatego tez podstawowq

zaletq skorzystania z ich oferty jest mozliwos¢ bezposredniego

kontaktu z catym potencjatem szkét wyzszych.

tukasz Sztern, specjalista ds. badan i inkubatora,
Inkubator Innowacyjnosci Politechniki Warszawskiej



Inkubator Uniwersytetu
arszawskiego

www: iuw.edu.pl

Inkubator UW tworzy spotecznosé¢ aka-
demicka Uniwersytetu Warszawskiego

i Warszawskiego Uniwersytetu Medycz-
nego. Do jej dyspozycji s3 m.in. pracownia
elektroniczna czy centrum projektowania
i druku 3D. Poza tym inkubator oferuje
trzy strefy coworkingowe, sale konferen-
cyjne i przestrzen biurowa. Dziata w czte-
rech lokalizacjach w Warszawie. Organizu-
je warsztaty Skillbox, ktérych jeden modut
poswiecony jest startupom, oraz obozy
szkoleniowo-integracyjne Brave Camp

i PROspoteczni, prowadzone pod okiem
ekspertow. Zespoty projektowe moga
takze otrzymac wsparcie mentoringowe

i skorzystac¢ z programu akceleracyjnego.
Partnerami merytorycznymi i technolo-
gicznymi Inkubatora UW sa Crido, eSecu-
re, Microsoft, Pfizer, Roche Polska.

)
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[Kozminski Business Hub

www: kozminskihub.com

Kozminski Business Hub jest spotka
Akademii Leona KoZminskiego zajmujaca
sie wspieraniem nowych i juz istniejacych
bizneséw. Posiada trzy marki: Kozminski
Venture Lab, Kozminski Angels i Kozmin-
ski Consulting. Pierwsza z nich oferuje

doradztwo dla startupéw, program
akceleracyjny i dostep do centrum
hackathonowego Leothon. W ramach
Kozminski Angels dziatajg crowdfun-
ding udziatowy i Klub Aniotéw Biznesu
ALK. Kozminski Consulting zapewnia
natomiast doradztwo organizacyjne,

prawne i finansowe dla rozwinietych
przedsiebiorstw.



SUCCESS STORY: SCANYE.PL

Ulatwienia dla
ksiegowych

Pracujac w korporacji, dowiedzieliSmy sie,
ze grupa 13 pracownikdéw recznie przepisu-
je ponad 80 000 paragondéw miesiecznie.
Po rozpoznaniu rynku okazato sie jednak,
Ze taki sposéb przenoszenia danych z fak-
tury nie stanowi wyjatku, tylko znacznie
wiekszy problem. Ztozylismy wymo-
wienia i zaczeliSmy prace nad Scanye.
Nasz program odczytuje dane z faktur,
pozwalajac na automatyczne ksiegowanie
dokumentoéw i ich analize. Dzieki temu
pozbywamy sie recznego przepisywania
danych i zmniejszamy margines btedu, kto-
ry powstawat podczas tego procesu.

Niezbedne poznanie potrzeb

Poczatkowo popetnilismy duzy btad.
Zaktadalismy, ze skoro sami uzywalibySmy
produktu, ktéry chcemy stworzy¢, to na
pewno odpowiada on potrzebom rynku.
Zamiast zaja¢ sie badaniem oczekiwan
klienta, zaczeliSmy od budowy programu
do odczytywania danych z paragonoéw.
Dopiero rozmowy z bardziej do$wiadczo-
nymi od nas i konfrontacja z potencjalnymi
klientami sktonity nas do zbadania rynku.

ZrobiliSmy wywiady z ponad setkg biur
rachunkowych w Warszawie. Potwierdzi-
lisSmy, Ze przepisywanie danych zajmuje
duzg czesc ich czasu pracy i chetnie
zastosowaliby rozwigzanie usprawniaja-
ce ten proces, ale wskazali tez na wiele
zagadnien, ktore nie przyszty nam w ogéle
do gtowy.

Komunikacja to podstawa

Przebywanie w otoczeniu innych firm
technologicznych bardzo inspiruje

i umozliwia wymiane zaréwno wiedzy, jak
i motywacji. Startupowe wydarzenia po-
zwalaja na poznanie potencjalnych klien-
téw oraz dostawcow. Dzieki temu i osobi-
stym kontaktom z biurami rachunkowymi,
z ktérymi rozmawialiSmy na etapie
wywiaddw, znalezlismy klientéw Scanye.
Teraz dochodzimy do 100 abonentdw,
realizujemy wtasnie pierwsze wdrozenie

z zagranicznym klientem korporacyjnym
oraz zaczeliSmy bezposrednia integracje

z programami ksiegowymi i platformami
online. Krétko mowiac: osiggnelismy etap
product-market fit i zaczynamy skalowanie.
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Potwierdd sdenytans dane

Ale nie osiagnelibySmy tego sami. Gdybym
wiec miat komus doradzaé, od czego
zacza¢ budowanie wtasnego startupu,
powiedziatbym: nauczcie sie komunikacji
na linii biznes - IT. Okazuje sie, ze nie
wszystko bedziecie rozumieli tak samo!

BRANZA: ksiegowos$¢/fintech/SaaS
LICZBA PRACOWNIKOW: 8

ROK ZALOZENIA: 2016

UZYSKANE FUNDUSZE: 180 000 zt
www: scanye.pl

tukasz Podgajny



Co warto
wiedziec, zanim
sie zacznie?

Jak zdobywac klientow? Jak budowac zespot?
Jak zaplanowac budzet? Zasypiam i budze sie
Z masg pytan w gtowie, wiec juz pora, bym
zgtosit sie do akceleratora. Jaka jest najwieksza
wartos¢ programow akceleracyjnych? Jakie
wymagania musze spetni¢? Kim sg mentorzy
tam pracujacy? Czytajcie dalej!

?%
\ @




Wiedza

Czym zajmuja sie
warszawskie akceleratory?

S3 takie miejsca, w ktérych mozna
zadac¢ wszystkie pytania zwigzane
z wtasnym pomystem, tworze-
niem startupu i zdobywaniem
finanséw. Warto przyjsc¢ do akce-
leratora, by przyspieszy¢ przeku-
wanie idei w realny biznes.

24%

startupow, ktére pozyskaty finan-
sowanie, znalazto je dzieki pomocy
warszawskich akceleratoréw - to dwu-
krotnie wiecej niz w roku ubiegtym

Zrodto: Polskie startupy. Raport 2018,
Fundacja Startup Poland

Akademicka Liga Startup6

www: startupleague.pl

DLA KoGo: mikro-, mali i Sredni przedsie-
biorcy, ktérych firmy sa zarejestrowane

na Mazowszu, majg mniej niz 2 lata,
rozwijaja innowacyjne produkty lub ustugi,
zgodne z obszarami tematycznymi Ligi.

Akademicka Liga Startupéw to akcelerator,
ktéry wspiera przedsiebiorczos¢ na Ma-
zowszu. W ramach projektu poszukiwani
sg inzynierzy, innowatorzy i wizjonerzy,
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ktorych koncepcje wptyna na otoczenie
spoteczne, ekologiczne i technologicz-

ne. Program zostat przygotowany dzieki
wspotpracy mazowieckich fundacji: MOST,
StartUp Hub Poland i Digital Knowledge
Observatory.

OFERTA: bezptatny, zindywidualizowany

i elastyczny trzymiesieczny proces akce-
leracji, analiza potrzeb i dobér $ciezki roz-
woju, mentoring, networking, Demo Day,
przygotowanie do pozyskania kapitatu
zewnetrznego i wdrozenia projektu.
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& Biznes
w Kobiecych
’ Rekach

SIEC PRZEDSIEBIORCZYCH KOBIET

Biznes w kobiecych rekac

www: siecprzedsiebiorczychkobiet.pl

DLA KOGO: kobiety z pomystem na biznes,
planujace zatozy¢ firme.

Biznes w kobiecych rekach to autorski :

o$miomiesieczny program akceleracyjny :

Sieci Przedsiebiorczych Kobiet, ktéry zajat D owwwe investin.pl

pierwsze miejsce w konkursie Central :

European Startup Awards 2018 w kategorii DLA KOGO: tworcy i wynalazcy, startupy technologiczne, innowacyjne mate i $rednie firmy,
Best Accelerator or Incubator. Nie ma © spotki transferu technologii, spotki celowe, uczelnie, jednostki B+R, globalne firmy, duze
charakteru branzowego, a wrecz stawia przedsiebiorstwa, jednostki samorzadowe.

na réznorodnos¢ konceptéw biznesowych.

Na potrzeby akceleratora powstat Klub INVESTIN rozwija i finansuje zaawansowane technologie, poprzez doradztwo biznesowe
Mentorek, ktéry skupia ponad 100 pan - : w obszarze globalnego rynku innowacji, programy akceleracji startupéw oraz inwesty-
doswiadczonych przedsiebiorczyn i me- © cje venture capital. Posiada akredytacje Instytucji Otoczenia Biznesu o profilu Centrum
nadzerek wysokiego szczebla. Innowacji przyznane niezaleznie przez Ministerstwo Przedsiebiorczosci i Technologii oraz

samorzad wojewoddztwa mazowieckiego.
oFerTA: cykl szkolen biznesowych, :
indywidualny mentoring, spotkania : oFerTA: doradztwo, szkolenia i warsztaty, w tym Akademia Komercjalizacji®, akceleracja,
networkingowe. . na ktora sktadaja sie diagnoza potrzeb, wsparcie eksperckie, rozwdj przedsiewziecia.
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www: hugething.vc

DLA KOGO: startupy, korporacje,
instytucje publiczne.

Huge Thing to globalna sie¢ wsparcia
innowacji. Poprzez organizacje programéw
akceleracyjnych, warsztatéw oraz doradz-
two pomaga budowac rentowne startupy
oraz wdrazac i rozwija¢ nowe technologie
w organizacjach.

OFERTA: programy akceleracyjne, mento-
ring z zakresu budowania firm, wsparcie
proceséw wdrazania innowacji, organi-
zacja wydarzen, warsztatéw oraz szkolen
w organizacjach.

Mazowiecki Inkubator

www: e-mit.pl

DLA KOGO: 0soby z ciekawymi pomystami,
firmy i wtasciciele firm MSP.

Mazowiecki Inkubator Technologiczny (MIT)
inwestuje w nowe przedsiewziecia oraz firmy
we wczesnej fazie rozwoju i prowadzi prein-
kubacje. Przedmiotem zainteresowania MIT
Pamietaj, ze powodzenie Twojej firmy zalezy . sa firmy zwiazane z branza nowych techno-
gtéwnie od Ciebie. Program akceleracyjny to - logii oraz outsourcingowa, w tym Contact
(tylko? az?) narzedzie do osiggania dalszych : Center, m?rkeﬁ”g’ logistyka, sprzedaz,
celéw. Jak je wykorzystasz, to juz Twoja obstuga klienta.

odpowiedzialnos¢.

. orerTA: dokapitalizowanie przedsigbiorstwa,
Michat Olszewski, Lead Mentor IMPACT_Poland, © wsparcie strategiczne i rozwoju biznesu,
FundingBox.com * wsparcie prawne, biznesowe i technologiczne.
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Enterprise Forum
Central &Eastern Europe

MIT Enterprise Forum Poland

www: mitefpoland.org

DLA KoGo: firmy technologiczne we
wczesnych fazach rozwoju posiadajace
innowacyjny produkt, ustuge lub model
biznesowy.

MIT Enterprise Forum to globalna sie¢
akceleratoréw z programem realizowa-
nym na bazie know-how Massachusetts
Institute of Technology, nalezacego do
Scistej czotowki uniwersytetow na swiecie.
Celem programu jest wsparcie rozwoju

i modelu biznesowego startupéw nauko-
wo-technologicznych. MIT Enterprise
Forum Poland umozliwia réwniez wspét-
prace z najwiekszymi miedzynarodowymi
i polskimi firmami.

OFERTA: dostep do miedzynarodowego
ekosystemu innowacji, inwestorow,
infrastruktury partneréw programu;
wsparcie mentorow i dopracowanie mo-
delu biznesowego; akademia prezentacji
inwestorskiej; bootcamp w Bostonie dla
najlepszych startupow.

[m]spark powered b
Knowledge Hub Akcelerato

www: mspark.ac

DLA KOGO: startupy oraz mate i $rednie
firmy dziatajace w obszarze technologii
marketingowych.

[m]spark powered by Knowledge Hub Ak-
celerator jest programem akceleracyjnym,
ktérego celem jest rozwiniecie i wdroze-
nie innowacyjnych pomystéw z sektora

technologii marketingowych. W ramach
akceleratora mentorzy i przedstawiciele
organizacji partnerskich dziela sie z uczest-
nikami wiedza ze $wiata reklamy i nowych
mediéw oraz doswiadczeniem rynkowym.

OFERTA: wsparcie biznesowe i kapitatowe,
know-how ekspertéw z branzy, mozli-
wos¢ przeskalowania biznesu, wspdtpraca
z jedna z najwiekszych grup mediowych
w Polsce.
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Orange Fab

www: orangefab.pl

DLA KoGo: firmy posiadajace juz istniejace
rozwigzania spdjne ze strategia Orange,
z nastepujacych obszaréw: customer
experience, e-commerce, Al, loT, 5G, VR,
AR, RPA, Big Data, cybersecurity, fintech,
blockchain.

Orange Fab jest akceleratorem korporacyj-
nym firmy Orange. Poszukuje firm, z kté-
rymi wspolnie bedzie rozwija¢ zaawanso-
wane technologicznie rozwigzania. Orange
Fab dziata w 17 miejscach na $wiecie,
umozliwiajac startupom globalny rozwo;j.

OFERTA: projekt pilotazowy zakonczony
wypracowaniem oferty komercyjnej;
mozliwos$¢ wyskalowania produktu na
rynku miedzynarodowym we wspotpracy
z zagranicznymi Orange Fabs; dostep do
sieci mentorow, ekspertow z ekosyste-
mu wsparcia startupéw oraz z Orange;
dostep do infrastruktury, centrum badan
konsumenckich, sieci sprzedazy Orange;
nieodptatny udziat w wydarzeniach
branzowych, konferencjach, Demo Days
w Polsce i za granicg; uczestnictwo w pro-
gramie Orange Fab Club oraz mozliwos¢
uzyskania certyfikacji w zakresie wspét-

pracy z Orange; przestrzen coworkingowa mr

w centrum Warszawy.
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Polski Akcelerator
echnologii Blockchai

www: akcelerator.tech

DLA KOGO: startupy na wczesnych etapach
rozwoju (przed zawigzaniem spotki).

Polski Akcelerator Technologii Block-
chain wspiera startupy specjalizujace sie
w technologii blockchain, w szczegdlnosci
te realizujace projekty na rzecz instytucji
publicznych.

OFERTA: wsparcie doradcze i finansowe
(wynagrodzenia dla programistow).
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www: reaktorx.com
DLA KOGO: startupy na etapie pomystu badz prototypu.

ReaktorX to program preakceleracyjny dla oséb prowadzacych swaj pierwszy
startup. Jest skierowany do specjalistéw w swoich dziedzinach, ktérzy potrzebuja
pokierowania biznesowego. Pozwala uczestnikom zweryfikowac swéj biznes na
poziomie pomystu lub prototypu, sprawdzic¢ sie w roli przedsiebiorcy oraz przygo-
towac do zdobycia finansowania.

OFERTA: program preakceleracyjny sktadajacy sie z wyktaddw, warsztatow,
sesji mentoringowych oraz opieki mentora prowadzacego.

StartUp Hub Poland

www: startuphub.pl

DLA KOGO: projekty technologiczne we wcze-
snej fazie rozwoju, startupy w fazie wcze-
snego skalowania poszukujace partneréw
korporacyjnych.

StartUp Hub Poland (SHP) jest fundacja non-
-for-profit powotang do Zzycia w 2012 roku
w celu budowy miedzynarodowego $rodo-
wiska specjalistow, wynalazcéw i pionieréw
innowacyjnego biznesu w Polsce. Wspiera
utalentowanych inzynieréw i przedsie-
biorcéw z zagranicy w budowie konkuren-
cyjnych zespotéw. Zapewnia mentoring.
Pomaga w weryfikacji zatozen biznesowych
i technologicznych. SHP jest menadzerem
programow aktywacyjnych (6 programéw
ukonczonych przez ok. 150 zespotéw
wybranych z ok. 5000 zgtoszen), organiza-
torem wydarzen branzowych oraz brokerem
w relacjach z funduszami VC.

OFERTA: wsparcie doradcze, mentoring,
programy aktywacyjne, networking, pro-
gram akceleracyjny Startup Hub Poland
Prize, w ktérym mozna zdoby¢ nagrode
do 50 tys. euro.
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tartup Poland

www: startuppoland.org

DLA KOGO: przedstawiciele biznesu angazu-
jacy sie w rozwoj ekosystemu startupowe-
g0 oraz wspierajacy tworzenie prorynko-
wych rozwigzan legislacyjnych.

Startup Poland jest jednym z najwiekszych
i najbardziej wptywowych think tankéw
technologicznych w Europie Srodkowej.
Reprezentuje branze w dialogu z przedsta-
wicielami biznesu, administracji publicznej
i Unig Europejska. Wydaje szereg publika-
cji, w tym najbardziej rozbudowany raport
poswiecony startupom. Wspédtpracuje

z przedstawicielami biznesu zaangazowa-
nymi w rozwoj ekosystemu startupowego
i organizacjami pozarzadowymi. Wspie-

ra projekty prorynkowych rozwigzan
legislacyjnych.

OFERTA: Wiedza, reprezentacja branzy start-
upowej w kontaktach z decydentami.

# WARSAW

: booster'18
I

#Warsaw_Booste

www: warsawbooster.ybp.org.pl

DLA KOGO: zaréwno startupy na poczat-
kowym etapie rozwoju bez prowadzonej
dziatalnosci gospodarczej, jedynie z po-
mystem na produkt lub ustuge, jak i firmy
nalezace do sektora MSP (dziatalnos¢
gospodarcza do 3 lat) o wiekszym zaawan-
sowaniu, ktérych produkty lub ustugi sa
juz dostepne na rynku.

Miejski program akceleracyjny #Warsaw_
Booster to cykliczny program realizowany
przez réznych operatoréw. Jego potencjat
tkwi w réznorodnosci akcelerowanych firm
reprezentujacych wiele branz oraz w sze-
rokim zakresie wsparcia merytorycznego.

OFERTA: program budowania kompetencji
startupdw pracujacych nad technologiami
i projektami odpowiadajacymi na wyzwa-
nia stojace przed miastami, duza liczba
partnerow z réznych dziedzin, a tak-

ze mentordéw i ekspertow zewnetrznych.

arszawski Akcelerator
echnologiczny WAW.ac

WWW: Waw.acC

DLA KOGO: naukowcy i przedsiebiorcy, ktérzy maja
co$ wiecej niz tylko pomyst, np. MVP.

WAMW.ac skupia sie na przyspieszaniu rozwoju firm
i startupéw technologicznych réznej wielkosci,
dziatajacych w obszarach life science, MedTech,
energii, loT, elektroniki, mobile i IT/ICT. Program
bazuje na wieloletnim do$wiadczeniu zatozycieli
oraz na zréznicowanej obszarowo praktycznej
wiedzy ponad 200 mentoréw, angazowanych

w przebieg programu odpowiednio do potrzeb
uczestnikow.

OFERTA: indywidualna $ciezka akceleracji z dobra-
nymi odpowiednio mentorami; wsparcie meryto-
ryczne w formie warsztatéw, szkolen, doradztwa;
wsparcie networkingowe w spotecznosci przedsie-
biorcéw, naukowcow, artystéw, aniotow biznesu

i inwestoréw; wsparcie przy pozyskaniu finanso-
wania; wsparcie techniczne przy budowie hardwa-
re/software; dostep do partneréw programu.



SUCCESS STORY: FASADIO

Kazdy dom zast

e ———

na nowa elewacje

Ponad rok temu, kiedy prowadzitam
jeszcze studio architektoniczne, zgtosit
sie do nas klient, ktory chciat zapro-
jektowac jedynie fasade swojego juz
wybudowanego domu. Wraz z moim
owczesnym partnerem postanowilismy,
ze wykonane projekty zaprezentujemy na
jednym z foréw budowlanych. To byt strzat
w dziesiagtke! Na pytania pod tym postem
odpowiadatam potem catg dobe i stamtad
oraz z Facebooka, na ktérym takze zamie-
Sciliémy posty, wzieli sie kolejni chetni.

Pierwsze wyzwania

Na poczatku nie wiedzielismy, jak wyce-
niac taki projekt ani jak go profesjonalnie

prezentowad, wiec pierwsi klienci byli
troche krélikami doswiadczalnymi.
Kolejni pozytywnie zareagowali na
przygotowang przez nas oferte na stronie
www.projektyelewacji.pl i sktadali coraz
wiecej zamowien.

Jeszcze kilka lat temu na rynku
wykonczen elewacji mozna byto spotkac
niemal wytacznie mozaiki tynkowe i tynki
aplikowane na trzy sposoby: baranek,
kornik i gtadki puc. Od kilku lat oferta jest
coraz bogatsza, a klienci - bardziej $wia-
domi nowych mozliwosci. Ciagle brakuje
jednak firm, ktére pomogg im odnalez¢
sie na rynku, podja¢ decyzje w aspekcie
wizualnym i wynegocjowac najlepsze
ceny. W dodatku konkurencja zazwyczaj

A e T e e

uguje

Magdalena Sobczynska



oferuje projekt z bardzo odlegtym termi-
nem realizacji.

My postanowilismy z klasycznego
procesu projektowego wyrzucic¢ zbedne
klientowi elementy, np. konsultacje na
budowie, ustanowic staty cennik za opra-
cowanie elewacji dla domoéw jednorodzin-
nych i podzieli¢ procesy zwigzane z ob-
stugg na niezbedne kompetencje. Dzieki
temu udato sie stworzy¢ ciekawy produkt
w zasiegu cenowym wtasciciela domu.

Dzwignia akceleracji

Ale nie od poczatku byto tak rézowo.
Najpierw popetnilismy kilka btedow.
Po pierwsze, nie znali$my sposobdéw
na stabilne skalowanie biznesu, a mimo to
zatozyliSmy wzrost klientéw, opierajac sie
jedynie na AdWords i reklamach na Face-
booku. Niestety, nie dziata to tak prosto,
a juz na pewno nie przy tak matej skali
(mniej niz 1000 klientéw rocznie i niewiel-
ki budzet reklamowy). Dotaczylismy wiec
do programu akceleracyjnego gtéwnie
po to, by pozna¢ ludzi dobrze znajacych
marketing, PR i aspekty zwigzane z auto-
matyzacja. Chcieliémy ponadto dowiedzie¢
sig, jak funkcjonuja inne firmy o zblizonym
profilu badZ modelu biznesowym. Dzigki
akceleracji mamy szanse zaistnie¢ jako
startup na réznych wydarzeniach, w kon-
kursach czy w publikacjach krajowych
i miedzynarodowych. Udziat w programie
to, poza samg nauka i znajomosciami,
potezna dzwignia PR-owa. W Fasadio do
dzi$ odczuwamy duzy wptyw akceleratora
na rozgtos firmy.

Po drugie, nie znatam sie za dobrze
na budowaniu zespotow i uznatam, ze

potrzebujemy duzego biura, komputeréw,
telefonéw, abonamentéw na CRM-y.
Byty tez momenty, kiedy nie wiedzielismy,
w co rece wtozy¢, bo byta moc zamoéwien,
a potem nagte spadki - niewatpliwie nie
bylismy przygotowani ani na jedno, ani
na drugie.

Kolejny btad: nagte i duze zmiany
bez konkretnego planu finansowego,
na wypadek gdyby co$ nie wyszto.
Mysle, Ze jeszcze mogtabym wymieniac,
ale pocieszam sie mysla, ze nie myli sie
tylko ten, co nic nie robi.

Rozwijamy pomyst

W tej chwili mamy juz przygotowany MVP
platformy, przez ktéra bedziemy obstugi-
wac naszych klientéw, poszerzamy naszg
dziatalnos$¢ o rynki zagraniczne - gtéw-
nie UK, badamy takze rynek USA - oraz
podejmujemy partnerstwa z producentami
materiatéw wykonczeniowych na terenie
Polski. Dostajemy pozytywny feedback od
branzy, przede wszystkim od producentéw
materiatéw budowlanych. Niemal wszyscy
sg zgodni co do tego, ze zaprojektowana
przez nas ustuga odnajdzie sie na rynku
nie tylko polskim, wptynie na wzrost $wia-
domosci klientéw i na podwyzszenie $red-
niego zamowienia u klientéw detalicznych.

BRANZA: PropTech

LICZBA PRACOWNIKOW: 6

ROK ZAtOZENIA: 2017

UZYSKANE FUNDUSZE: O (bootstrapping)
www: fasadio.com
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Ucz sie na moich bledach

Mam kilka spostrzezen, ktére pewnie

kiedys spisze w obszerny artykut o bte-

dach w Fasadio. Najwazniejsze sposréd

nich s nastepujace.

« Jesli co$ dziata, ulepszenia wprowa-
dzaj powoli, zwtaszcza jezeli dochdd
z dziatalnosci finansuje takze jej
rozwoj.
Przygotuj sobie poduszke finansowa
na minimum pét roku, zaktadajac
realne koszty. Jesli potrzebujesz ko-
go$ zatrudnic lub co$ kupi¢ - policz,
co wniesie do firmy, jaki da zysk
i w jakim czasie. A najlepiej dziesiec¢
razy sie zastanéw, czy dana rzecz lub
osoba jest niezbedna na tym etapie.

Nie musisz zatrudnia¢ specjalistéw
na peten etat - wiekszos¢ kompe-
tencji mozesz ,kupi¢” w formie B2B.
W obecnych czasach takze biuro nie
jest niezbedne - mozna pracowac

z zespotem zdalnie. Darmowa aplika-
cja, np. Trello, Swietnie sprawdzi sie
do zarzadzania projektami i ludZmi.

Stuchaj doradcéw, ale kieruj

sie przede wszystkim wtasnym
rozumem. Wielu ludzi, cho¢ chce
dobrze, nie zna wszystkich aspektow
Twojego biznesu i sitg rzeczy moze
doradzac Zle.

| jeszcze na koniec dobra rada:
work-work balance jest nie do zniesie-
nia na dtuzsza mete. Odpoczywajmy!




kad wzigc
pienigdze?

Realizacja mojego startupowego
pomystu kosztuje. Kto mi
pomoze? Aniot biznesu? Fundusz )
kapitatowy? Crowdfunding?
Wiadomo, bez inwestycji sie nie
obedzie. Zatem rodz3 sie pytania.

N



Funding

Na jakim etapie rozwoju
pomystu warto zgtosic sie
po finansowanie?

Wiadomo, przekucie pomystu

w biznes to wielomiesieczne,

a czasem wieloletnie inwestycje.
Mato kto ma dostep do wolnych
srodkoéw, a nawet jesli, zazwyczaj
sa potrzebne duzo wieksze nakta-
dy. Warto wiec juz na wczesnym
etapie siegnac do zewnetrznych
zrédet finansowania, by wspomaéc
powstawanie firmy i pozwolic jej
swobodnie sie rozwijaé.

39min $

pozyskat w kilku rundach z miedzy-
narodowego rynku inwestorskiego
pochodzacy z Krakowa startup Brainly

Zrédto: Polskie startupy. Raport 2018,
Fundacja Startup Poland

Jest wiele miejsc, w ktérych mozna ubie-
gac sie o Srodki na firme. Aniotowie biz-
nesu zainwestuja chetnie mniejsze kwoty

na wczesnym, najbardziej ryzykownym,
etapie. Zazwyczaj sa przedsiebiorcami,
ktoérzy juz sie dorobili, zaktadajac odno-
szace sukcesy spétki, moga wiec czesto
wesprzec startup réwniez swojg wiedza.

Fundusze inwestycyjne sa w stanie
wtozy¢ w projekt wieksze srodki, aby
przyspieszyc¢ jego rozwéj. Warto poswiecic
chwile na zgtebienie, jakie fundusze in-
westuja w startupy w zaleznosci od etapu
rozwoju i jakimi rzedami kwot operuja.
Wazne tez jest sprawdzenie dotychczaso-
wego portfolio funduszu i porozmawianie
ze startupami, w ktére dany fundusz
wczesniej zainwestowat, aby dowiedzie¢
sie, jak przebiegata wspdtpraca, na co

warto zwrdci¢ uwage przy nawigzywaniu
kontaktu i formutowaniu wniosku, jak
wygladaty negocjacje.

Jest jeszcze crowdfunding
spotecznosciowy, czyli sposdb, aby zebrac
spora kwote poprzez mate inwestycje
pochodzace od duzego grona oséb. Mozna
tak réwniez zbudowacd spotecznos$é wokot
naszej firmy i znalez¢ pierwszych lojal-
nych klientéw.

To, ile bedzie kosztowato wprowadzenie
w zycie startupowej idei, zalezy oczywiscie
przede wszystkim od samego pomystu.
Ale nie tylko. Tak jak radza startupowi
founderzy - warto zawsze zastanowic sie
trzy razy, czy dany wydatek jest naprawde
niezbedny, czy na poczatku konieczne jest
biuro w centrum Warszawy, czy wystarczy
wynajete biurko w coworkingu.
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Data Ventures
Kogito Ventures

SMOK Ventures 4_1_,

Data Ventures
Polski Instytut Badan i Rozwoju
SMOK Ventures
Tar Heel Capital Pathfinder
TDJ Pitango Ventures

ValueTech Seed

bValue
KnowledgeHub
SILBA Venture Capital

Black Swan Fund
bValue
Kogito Ventures

= by

? N3 Wybierz odpowiedniego dla siebie inwestora, biorgc pod uwage jego

' specjalizacje i wielkos¢ potrzebnego Ci finansowania. Dowiedz sie jak
najwiecej o potencjalnych inwestorach, sprawdz, jak wielu inwestycji
dokonujq, jakq majq specjalizacje, czy bedq potrafili inwestowac

w Twdj projekt w kolejnych latach.

Marcin Zabielski, Managing Partner, Market One Capital i Hedgehog Fund
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ICT

Black Swan Fund
Experior Venture Fund
SILBA Venture Capital

Starfinder
Tar Heel Capital Pathfinder

FI NTECH ValueTech Seed

Black Swan Fund
bValue
Data Ventures
KnowledgeHub J
Kogito Ventures
SILBA Venture Capital SAAS

SMOK Ventures /£ ! bValue

Corvus Ventures
Data Ventures
Kogito Ventures
Market One Capital

Tar Heel Capital Pathfinder
TDJ Pitango Ventures

hall

bValue
P — KnowledgeHub
TDJ Pitango Ventures
Arkley Brinc VC
SILBA Venture Capital
TDJ Pitango Ventures
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@: info@alfabeat.com
WYSOKOSC INWESTYCJI: 0,25-0,75 min EUR

Arkley Brinc VC

www: arkleybrinc.vc

@: marta.proksa@arkley.ventures
WYSOKOSC INWESTYCJI: 0,3-0,8 min USD

Black Swan Fund

www: blackswanfund.pl

@: k.monkiewicz@blackswanfund.pl
WYSOKOSC INWESTYCJI: do 4 min zt

bValue

www: bvalue.vc

@: pitch@bvalue.vc

WYSOKOSC INWESTYCJI: 1-4 min zt

EE Business Angels Network

www: ceeban.org
@: office@ceeban.org
WYSOKOSC INWESTYCJI: 0,25-4 min zt

obin Angels

www: cobinangels.com
@: kontakt@cobinangels.com
WYSOKOSC INWESTYCJI: 0,5-5 min zt

[«)]

[«

Corvus Ventures|

WWW: COrvus.vc

@: contact@corvus.vc

WYSOKOSC INWESTYCJI: 0,2-2,0 min zt

www: dataventures.io
@: team@dataventures.io
WYSOKOSC INWESTYCJI: 0,1-0,25 min USD

[EEC Magenta

www: eecventures.com
@: contact@eecventures.com
WYSOKOSC INWESTYCJI: 1-30 min zt

[Experior Venture Fund

www: evf.com.pl
@: office@evf.com.pl
WYSOKOSC INWESTYCJI: 0,5-3 min EUR

[KnowledgeHub

www: knowledgehub.pl
@: knowledgehub@knowledgehub.pl
WYSOKOSC INWESTYCJI: 1-3 min zt

[Kogito Ventures

www: kogito-ventures.com
@: biuro@kogito-ventures.com
WYSOKOSC INWESTYCJI: 0,5-4 min zt

[Market One Capita

WWW: MOC.VC
@: office@moc.vc
WYSOKOSC INWESTYCJI: 0,2-4 min EUR

www: montiscap.com
@: biuro@montiscap.com
WYSOKOSC INWESTYCJI: 5-20 min zt

INext Road Ventures|

www: nextroad.vc
@: office@nextroad.vc
WYSOKOSC INWESTYCJI: 1-4 min zt

[Polski Instytut Badan i Rozwoju

www: pibir.pl
@: alfa@pibir.pl
WYSOKOSC INWESTYCJI: 1 min zt

ILBA Venture Capita

www: silba.pl
@: info@silba.pl
WYSOKOSC INWESTYCJI: do 4 min zt

MOK Ventures|

WYSOKOSC INWESTYCJI: 0,1-3 min zt

www: starfinder.eu
@: aleksander.mokrecki@starfinder.eu
WYSOKOSC INWESTYCJI: do 1 min zt

ar Heel Capital Pathfinde

www: thcpathfinder.com
@: contact@thcpathfinder.com
WYSOKOSC INWESTYCJI: do 4 min zt

DJ Pitango Ventures

www: tdjpitangoventures.com
@: kontakt@tdjpitango.com
WYSOKOSC INWESTYCJI:1-3 mIn USD

alueTech Seed

www: valuetech.pl
@: info@valuetech.pl
WYSOKOSC INWESTYCJI: do 1 min zt

CROWDFUNDING

www: beesfund.com
@: biuro@beesfund.com
WYSOKOSC INWESTYCJI: do 4 min zt

FundedByMe

www: fundedbyme.com
@: maciej@fundedbyme.com
WYSOKOSC INWESTYCJI: 0,1-0,5 min EUR

www: vestbee.com
@: office@vestbee.com
WYSOKOSC INWESTYCJI: O,1-25 mIn zt



SUCCESS STORY: HANDYSHOWER

Pomysl z przypadku

Zdzistaw Iwanejko z rodzinnym zespotem

Na zyczenie zony skonstruowatem przy-
rzad do uzupetniania ptynu do spryskiwa-
cza w samochodzie bez otwierania maski.
Przy okazji powstato ciekawe urzadzenie,
ktére nie miato jeszcze zastosowania, za
to odznaczato sie rewelacyjnym, precyzyj-
nym zaworem, niezwykle lekko dziataja-
cym (prawdopodobnie najlepszy wynik na
$wiecie) i mogacym znalez¢ rézne zastoso-
wania. Oba rozwigzania zostaty opatento-
wane. Pokazane na targach Automechanika
2014 we Frankfurcie - wzbudzity zainte-
resowanie, przy czym ten przypadkowy
okazat sie hitem.

Handy
Shower

Zapotrzebowanie
na produkt

Projekt najbardziej spodobat sie mu-
zutmanom podrézujacym do Europy,
potrzebujacym przenosnego urzadzenia
do ablucji. Do tego liczne konkursy,
urzadzane m.in. przez organizacje
humanitarne: Czerwony Krzyz, Oxfam,
CEWAS, Standard Bank (Africa),
pokazywaty, ze brakuje sensownych
rozwigzan, dzieki ktérym ludzie w miej-
scach z reglamentowanym dostepem
do wody mogliby dba¢ o higiene. Na za-
potrzebowanie rynkowe wskazywat tez
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fakt, ze podobne projekty finansowane
sg przez Fundacje Billa i Melindy Gateséw.

Pierwsi klienci i wersja beta

Wiele do naszego pomystu, jesli cho-

dzi o rozwigzania biznesowe, wniosty
spotkania w ramach BT Innovation,
Reaktor i Startup Hub Warsaw 2017.
Pierwszych klientéw pozyskalismy dzieki
crowdfundingowi wspieram.to. W ten
sposob powstat HandyShower - jedy-
ne na $wiecie urzadzenie przenosne do
higieny osobistej 3 w 1 (prysznic, kranik
do mycia rak i bidet), rozwigzujace pro-
blem braku dostepu do podstawowych
urzadzen sanitarnych i ograniczonych
zasobéw wody do tych celéw. W tej chwili
jeste$my na etapie wers;ji beta sprzetu,
produkcji matoseryjnej, ktéra wymaga
jeszcze poprawek.

Uczyé¢ sie od najlepszych

Dzieki wsparciu startupowego Srodowi-
ska udato nam sie nie popetni¢ zadnych
powaznych btedow, ale za to zaliczyliSmy
duzo drobnych, z ktérymi jednak kolejno
sobie radzimy. Dlatego dla poczatkujacych
przedsiebiorcow mam takie dwie rady:
miejcie odwage i wytrwatos¢ oraz uczcie
sie od najlepszych.

BRANZA: wash, cleantech
LICZBA PRACOWNIKOW: 1

ROK ZALOZENIA: 2017

UZYSKANE FUNDUSZE: 10 000 zt
(BTM Innovation); 210 000 zt
(SEAL of Excellence, PARP)
www: handyshower.pl



orporaqe
| startupy

W jaki sposdb uzyskac
dostep do korporacyjnej
bazy klientéow, wielkich
pieniedzy i powaznych
ludzi biznesu? Jak dostac
sie na rozmowe z kims, kto
decyduje o innowacjach

w Amazon, Google czy
Facebook? A moze s3 jakies
inne drogi nawigzania
wspotpracy z duza
organizacja?



Korporacje

Jak zainteresowac swoim
pomystem korporacje?

Raport Startup Poland 2018 po-
kazuje, ze 82% startupow chce
wspotpracowac z korporacja.

Z kolei z badan przeprowadzo-
nych przez akcelerator startupow
MassChallenge wynika, ze nawet
99% ankietowanych przez niego
startupow i az 82% korporacji
dostrzega potrzebe wspétpracy

i upatruje w niej szanse na szybki
rozwéj. Widac wiec wyraznie,

Ze wrecz obie strony - nie tylko
startupy - s3 sobg zaintere-
sowane. Jak zatem nawigzac
Znajomosc¢?

Wspétpraca duzych firm i mtodych
spotek technologicznych moze przyniesé
ogromna przewage konkurencyjng obu
stronom. Dla korporaciji jest to powiew
Swiezego powietrza, wzmocnienie kultury
innowacyjnosci w firmie, wprowadzenie
produktu czy ustugi, ktéra moze pomac
wyprzedzi¢ konkurencje. Korporacje
obserwuja dynamicznie rozwijajace sie
rynki, a wiedzac, ze przy ogromnej struktu-
rze i skomplikowanych procedurach nie
s w stanie reagowac na te zmiany przy
pomocy wtasnych zasobdéw, coraz czesciej
decyduja sie na wdrozenia nowych rozwia-
zan wymyslonych przez startupy. Z per-
spektywy startupu dostep do duzej bazy
klientéw, zasobdw korporacji, mozliwosé
przetestowania swojego pomystu, nie-
rzadko otrzymania wsparcia finansowego
sg ogromnymi atutami. Dodatkowo takie
rozwigzania przyczyniaja sie do skutecz-
niejszej promocji nowych idei, uzyskania
szerokich kanatow dystrybuciji.

Rézne mozliwosci wspélpracy

Jak pokazuje raport Startup Poland
2018, dla ponad potowy tych, ktorzy
juz wspotpracuja z korporacjami -

a robi to prawie co trzeci startup - duzy
biznes to strategiczny klient. Na ja-

kich zasadach budowane s3 relacje

Kamila Wincenciak, Departament FinTech, Alior Bank S.A.
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82%

badanych polskich startupow deklaruje,
ze chce wspotpracowac z korporacja

Zrédto: Polskie startupy. Raport 2017,
Fundacja Startup Poland

startup-korporacja? Teoretycznie form
wspotpracy jest wiele, od najprostszych
konkursow dla startupdéw, poprzez inku-
batory, akceleratory do tzw. corporate
venture capital (CVC). Z badan wynika,

ze korporacje sa nie tylko biernymi odbior-
cami zaproponowanych rozwigzan, lecz
takze uczestniczg zaréowno w promowaniu
technologii startupu, jak i w podejmowa-
niu wspolnych wysitkdéw w pracy nad inno-
wacjami (co-development). Acquihire, czyli
kupowanie startupéw dla zespotu, nie jest
w ogole praktykowane, a inwestycje kor-
poracji w startupy, np. w modelu CVC lub
w roli inwestora strategicznego, zdarzaja
sie rzadko (ponizej 5% przypadkow).

Nie tylko technologia

Co musisz wiedzie¢, zanim uderzysz ze
swoim projektem do duzej organizacji?
Oczywiscie, najwazniejsze jest dopasowa-
nie technologiczne rozwiazania do potrzeb
korporacji. Jednak istnieje jeszcze kilka

Takie korporacje jak banki, chcqc by¢ blizej swoich klientéw i szybciej odpowiadac na ich
potrzeby, coraz chetniej otwierajq sie na innowacyjne rozwiqgzania poczqgtkujgcych firm.
Startupy z kolei we wspdtpracy z bankiem widzq szanse na szybsze osiggniecie skali, pozyskanie
bazy nowych klientéw i zdobycie zaufania na rynku.
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kluczowych cech, ktére powinien posiadac

potencjalny partner korporacji.

Startup powinien:

1. zaproponowac stabilne rozwiazanie,
mozliwe do tatwego wyskalowania

i wdrozenia wsrod tysiecy klientow,

. rozumiec specyfike dziatania, komuni-
kowania sie, prowadzenia projektéw
duzych globalnych firm,

. mie¢ odpowiednig liczbe osob w ze-
spole, o jasno zdefiniowanych rolach
i obszarach odpowiedzialnosci,

. dysponowac zapleczem finansowym
na czas negocjacji, czyli na co najmnie;j
kilka miesiecy.

Aby nie btadzi¢ po omacku, warto
przyjrzec sie programom akceleracyjnym
tworzonym przez korporacje, wzig¢ udziat
w hackathonie organizowanym przez
dana firme czy w programie Scale Up,
aby pozna¢ wymagania konkretnej firmy.

Kiedy juz przejdziesz te Sciezke, be-
dziesz gotowy na rozmowy z potencjalny-
mi partnerami w korporacjach.

startupow badanych przez
MassChallenge dostrzega
potrzebe wspdipracy

z korporacjami




SUCCESS STORY: PARROTONE

Komunikacja

bez barier

Jako osoba z niepetnosprawnoscia ru-
chowga szukatem aplikacji mobilnej, ktéra
pozwoli mitatwiej wysyta¢ SMS-y czy
komunikowac sie tekstowo ze znajomymi.
Szybko okazato sie, ze jedynym wspar-
ciem sg podpowiedzi stéw nad klawiatura
w smartfonach. To nie wystarczy, gdy mie-
$nie szybko sie mecza i masz ograniczong
sprawnos$¢ manualna. Dlatego rozpocza-
tem prace nad ParrotOne.

Pisa¢é latwiej i szybciej

Nasza aplikacja rozwigzuje problem
trudnosci w pisaniu na urzadzeniach mo-
bilnych, ktéry dotyczy przede wszystkim
niepetnosprawnych ruchowo, inwalidéw
(utrata reki, palca lub palcéw), senioréw

(problem z precyzja ruchoéw, drzeniem rak).

Dzieki specjalnemu petnoekranowemu
interfejsowi uzytkownika, stownikowi

i wbudowanej sztucznej inteligencji, ktére
podpowiadajg m.in. gotowe komunikaty
na ekranie, nasz komunikator sprawia, ze
mozemy pisac tatwiej, szybciej i mniejszym
naktadem sit. ParrotOne pozwala takze
uzywac jezykdéw obcych w prosty sposéb.

Nawet jesli sie ich nie zna. Wbudowany
ttumacz pozwala budowaé poprawne
gramatycznie zdania, np. po angielsku.

Wazna potrzeba

Sprawna komunikacja zdalna jest podsta-
wowa potrzeba kazdej osoby niepetno-
sprawnej. Bedac taka osoba i majac po-
dobnych do siebie przyjaciot, wiedziatem,
ze ParrotOne bedzie potrzebny. Potwier-
dzity to badania i liczne nagrody, ktére
otrzymalismy, np. ,Aplikacje bez barier"
od stowarzyszenia i fundacji Integracja.
Caty czas pracujemy nad rozwojem syste-
mu i usprawnianiem komunikatora. Udo-
stepnienie aplikacji planujemy najpézniej
w marcu-kwietniu 2019 roku. Jeste$my
wiec na etapie zaawansowanych prac nad
pierwsza publiczng wersja aplikacji.

Mentorzy i rozwaj

Mam poczucie, ze na rozwdéj pozytywnie

wptywaja zawsze dwa czynniki: ciezka pra-
ca i pozyskanie inwestora. Nam tez bardzo
pomogty weryfikacja pomystéw i rozmowy

Piotr Lewandowski

z mentorami. Dostalismy madre lekcje od
Roberta Dziubtowskiego, Dawida Urbana,
Lecha Kaniuka, Piotra Buckiego, Macieja
Gateckiego, Macieja Sadowskiego, Izabeli
Disterheft, Arka Piechockiego i innych.

BRANZA: IT, mobile

LICZBA PRACOWNIKOW: 4

ROK ZALOZENIA: 2016

UZYSKANE FUNDUSZE: brak danych
www: parrotone.com



Jak startup,
to w stolicy!

Widze, ze warto by¢ <y
startupowcem w Warszawie! L *
Znajduje sie tu cate srodowisko
i petna gama instytucji, do
ktérych moge sie udac i uzyskac
réznego rodzaju wsparcie.

M E




0 Sprawdz, jak moze Ci poméc Warszawa 6 Naucz sie wspoétpracowac z uczelniami

Miejskie inkubatory przedsiebiorczoéci i centra kreatywno- Rozwijanie pomystu na uczelni pozwala wykorzystac jej zasoby -

$ci, programy wspierajace i specjalisci na wyciagniecie reki - dostep do laboratoridw, przestrzeni testowej, ekspertéw z réznych

dziedzin i odpowiednich centréw transferu technologii, a do tego

wystarczy dotaczy¢ do stotecznej spotecznosci startupowej,
zgtaszajac sie do Centrum Przedsiebiorczos$ci Smolna.

© Znajdz miejsce, w ktérym mozesz zaczaé

Wejscie w warszawski ekosystem startupowy pozwala na
znalezienie nie tylko kreatywnie urzagdzonego kata do pracy,
lecz takze organizacji, ktére z réwnym zapatem pracujg nad
swoimi innowacjami i podpowiedzg kolejny krok.

9 Bierz udziat w srodowiskowych wydarzeniach

Juz na poczatku dziatan w ekosystemie startupowym warto
pojawiac sie na konferencjach, seminariach i innych spotka-
niach, aby zacza¢ tworzyc¢ swojg sie¢ kontaktow i uzyskac
podstawowe rozeznanie.

o Poznaj madrzejszych od siebie

Korzystanie z organizowanych godzin mentorskich to naj-
prostszy sposob na zdobycie wiedzy. Bardziej doswiadczone
osoby moga zaréwno doradzi¢ w tym, co dalej, jak i poméc
w weryfikacji idei startupowej.

dochodzi marka, jaka wypracowata dana instytucja.

O Siegnij po wiedze

Ze swoim pomystem na biznes warto i$¢ do inkubatora czy
preakceleratora, aby uzyska¢ pomoc w uruchomieniu dziatan.
Natomiast gotowy prototyp moze znalez¢ w akceleratorze
zaréwno mentorow, jak i pierwsze srodki na start.

@ Znajdz inwestora...

Warszawa jest siedzibg wielu funduszy inwestycyjnych,
ktorych wsparcie pozwala przyspieszy¢ wzrost firmy i ktore

w duzej mierze przyczynity sie do szybkiego rozwoju srodowi-
ska oraz powstania pierwszych polskich , jednorozcow”.

© ...albo korporacje

W rozwoj startupdw aktywnie angazujg sie tez rézne kor-
poracje, chetne na to, by wdrazac u siebie wymyslone na
zewnatrz produkty i ustugi. Warto rozwazy¢ taki alians!
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SUCCESS STORY: ZWERYFIKUJFIRME.PL

Sprawdzic

wiarygodnosc

Nasza przygoda w startupowym $wiecie
zaczeta sie dwa lata temu, niedtugo po
tym, kiedy wprowadzone zostaty w zycie
pierwsze przepisy o jednolitych plikach
kontrolnych (JPK). JPK to ksiegi i doku-
menty ksiegowe prowadzone za pomoca
programoéw komputerowych w odpo-
wiednim formacie. Trzeba je generowac,
przechowywac i przekazywac na zadanie
urzeddw skarbowych. Stad zrodzit sie
pomyst na biznes.

Nazwanie problemu

W zespole zatozycielskim mamy eksper-
tow od finanséw (biegtych rewidentéw)
oraz specjaliste IT. Problemem, z ktérego
jako biegli rewidenci doskonale zdaje-

my sobie sprawe, jest brak wiarygodnej
informacji o sytuacji finansowej przedsie-
biorstw. Zaledwie 1% danych finansowych
w Polsce podlega zewnetrznej weryfikacji.
Oznacza to, ze wiarygodnos¢ 99% danych
stoi pod znakiem zapytania. Pamietajmy
réwniez, ze mamy dostep jedynie do
danych 20% firm w Polsce - tylko tych,
ktére sporzadzaja sprawozdania finan-
sowe. O reszcie nie wiemy nic. Oznacza

to, ze tak naprawde najczesciej nie mamy
pojecia, z kim robimy biznes.

Idea z przepisow

Kiedy weszty JPK, szybko uswiadomilismy
sobie, ze sg kopalnig wiedzy o firmie. Po
raz pierwszy w historii wszystkie przed-
siebiorstwa w Polsce przesytaja szczego-
towe informacje finansowe w jednolitym
formacie. A skoro tak, to pokusiliémy sie

o wymyslenie narzedzia do automatycznej
analizy danych finansowych z tych doku-
mentow. StworzyliSmy prototyp rozwigza-
nia polegajacego na ocenie wiarygodnosci
kredytowej firm dla instytucji finansowych
(bankdw, firm faktoringowych i leasingo-
wych). Zgtosiliémy sie z nim do programu
akceleracyjnego MIT EF Polska i w ten
sposéb nawiazaliémy wspodtprace z PKO
BP. To utwierdzito nas w przekonaniu, ze
idziemy w dobrg strone.

Pierwsi klienci i rozwoj

Dostalismy szanse na przeprowadzenie
pilotazu naszego rozwigzania w PKO BP.
Skupilismy sie wiec na rozwoju produktu

Co-founderzy Karol Gatazka, Anna Gatazka i Dariusz Puczynski

dla instytucji finansowych, odktadajac na
bok inne pomysty, do ktérych teraz wraca-
my. To byt ewidentny btad. Nie uwierzyli-
$my madrym ludziom, ktérzy ostrzegali nas,
ze w tak duzej instytucji, z jaka wspétpracu-
jemy, dojsécie do etapu podpisania umowy
zajmie przy sprzyjajacych wiatrach 1,5 roku.
Teraz wiemy juz, ze pomoc i rady mentoréw
sg nieocenione. Polecamy tez wszystkim
startujacym inng wazna lekcje: warto opo-
wiadac o swoim pomysle wszystkim, ktérzy
chca stuchad. Spojrzenie osoby z zewnatrz
jest bardzo cenne.

W kazdym razie w grudniu 2018 roku
zakonczyli$my z sukcesem pilotaz i rozma-
wiamy z PKO BP o kolejnych krokach. Pro-
wadzimy tez rozmowy z innymi instytucjami
finansowymi. Ale jednoczesnie, pamietajac
juz, jak dtugo trwaja rozmowy i negocjacje,
zabieramy sie do rozwoju produktow dla
przedsiebiorcéw, czyli np. ratingu dla firm.

BRANZA: fintech

LICZBA PRACOWNIKOW: 7

ROK ZALOZENIA: 2017

UZYSKANE FUNDUSZE: od inwestoréw 90 000 zt
z programu Scale Up MIT EF Polska

www: zweryfikujfirme.pl
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Zespol redakcyjny
Jacek Brzezinski, Natalia Syrzycka-Mlicka (Business Edge),
Diana Koziarska, Agata Kwasniewska (Reaktor)

Projekt graficzny i sklad
Paulina Kloc (Business Edge)

Wydawca

miasto stoteczne Warszawa
um.warszawa.pl
firma.um.warszawa.pl

Wydanie IT
Warszawa, 2019 r.

Kolejne wydania przewodnika beda poprawiane
i aktualizowane zgodnie z sugestiami czytelnikdw.

Zapraszamy do zgtaszania
spostrzezen i propozycji na adres:
centrum.przedsiebiorczosci@um.warszawa.pl

Publikacja finansowana jest ze srodkéw
Urzedu m.st. Warszawy.

Zdjecia wykorzystane w publikacji pochodzg z archiwum m.st. Warszawy,
od startupéw, organizatoréw wydarzen i influenceréw.

Poglady i opinie wyrazone przez autoréw publikacji
nie musza odzwierciedla¢ stanowiska Urzedu m.st. Warszawy.

BUSINESS (e
EDGE’ FECHWAWA



firma.um.warszawa.pl
centrum.przedsiebiorczosci@um.warszawa.pl

facebook.com/CentrumPrzedsigbiorczo$ciSmolna



